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「ホットプロファイル」が「企業データベース」を主要プランで標準提供開始 
 

当社は、名刺管理・営業⽀援ツール「ホットプロファイル」において、490 万件以上の企

業情報を搭載した「企業データベース」機能を、2026 年 4 ⽉下旬より、主要プランにて標

準機能として提供開始します。 これにより、営業担当者は⾃社と接点のない企業も含め、企

業リサーチから商談準備までをワンストップで⾏うことが可能となります。さらに、ホット

プロファイルに搭載された AI アシスタントを活⽤することで、営業の「事前準備」を効率

化・標準化し、組織全体の提案⼒向上を⽀援します。  

詳細につきましては、添付のプレスリリースをご参照ください。 
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ハンモック

「ホットプロファイル」が「企業データベース」を主要プラ

ンで標準提供開始

490万件超の企業データとAIの融合により、未接点企業のリサーチから商談準備をシーム

レスに実現

株式会社ハンモック(本社：東京都新宿区、代表取締役社長：若山 大典、証券コード：173A、以下「ハ
ンモック」)は、名刺管理・営業支援ツール「ホットプロファイル」において、490万件以上の企業情報
を搭載した「企業データベース」機能を、2026年4月下旬より、主要プラン（※1）にて標準機能とし
て提供開始します。 
 これにより、営業担当者は自社と接点のない企業も含め、企業リサーチから商談準備までをワンストッ
プで行うことが可能となります。さらに、ホットプロファイルに搭載されたAIアシスタントを活用する
ことで、営業の「事前準備」を効率化・標準化し、組織全体の提案力向上を支援します。 



■提供開始の背景

昨今、AI技術の進展と情報収集手段の多様化により、BtoBビジネスにおける購買行動は大きく変化して
います。顧客は営業担当者と接触する前に自ら情報を収集し、主体的に比較検討を行う「セルフサービ

ス化」が進んでいます。 
こうした環境下、法人営業には、顧客自身も気づいていない潜在課題を捉えた「提案型営業」への転換

が求められています。その提案力を支えるのが商談前の顧客リサーチであり、顧客や業界への理解の深

さが、商談の質を左右する重要な要素となっています。 
一方で多くの企業では、「リサーチに工数がかかる」「情報収集の質が担当者個人の経験に依存してい

る」といった課題を抱えています。 
当社はこうした課題を解決すべく、「ホットプロファイル」に「企業データベース」機能を標準搭載し

ます。すべての営業担当者が等しく、効率的に顧客理解を深められる環境を整えることで、「情報収集」

に費やしていた時間を「顧客への価値提案」へと転換し、営業のあり方そのものの進化を支援してまい

ります。 

■ 「企業データベース」機能の３つの特長 

1. 490万件超の企業データベースから接点の有無を瞬時に可視化 

名刺登録の有無にかかわらず、国内490万件以上の企業情報を、業種や従業員数などの条件で検索・閲
覧できます（※2）。各企業には、自社がこれまでに名刺交換した人数が自動表示されるため、名刺交換
のない企業（未接点企業）と、過去に接点のある企業をひと目で判別できます。 

2. 商談準備を効率化する企業リサーチを実現 



検索した企業の基本情報や事業内容に加え、最新ニュースなどを効率的に確認できます（※2）。接点の
ない企業であっても、商談前に「相手を知る」準備が整うため、顧客の状況や背景を踏まえた提案に向

けた準備をスムーズに行えます。 

3. AIアシスタントによる商談準備の効率化と標準化 

搭載されたAIアシスタントに対し「この業界の最新トレンドを教えて」「同業他社に向けた提案書を教
えて」と投げかけることで、膨大なデータから提案検討に役立つ示唆を得られます。AIが支援すること
で、リサーチの質が担当者の経験やスキルに過度に依存せず、組織全体で一定水準の提案準備を行える

ようになります。 

※1：一部プランを除きます。企業により付与されている情報の種類・項目数は異なります。 
※2：企業により公開されている情報の種類・項目数は異なります。 



■ホットプロファイルについて

ホットプロファイルは、名刺管理を起点に、AIを融合させた“次世
代”営業プラットフォームです。「新規開拓」「名刺管理」「営業支
援」など、受注に必要な営業プロセスをワンストップで実行でき、

営業活動の効率化と高度化を実現します。営業現場に眠る膨大なデ
ータをAIが分析し、営業の“次の一手”を可視化・提案します。顧客
データを最大限に活用することで、効果的な営業施策を推進するこ

とが可能です。「現場の営業担当者」から「マネジメント層」ま

で、必要な情報がひとつに集約されており、営業の生産性向上と売

上アップを力強く支援します。

ホットプロファイル 詳細

株式会社ハンモックについて

ハンモックは、法人向けソフトウェアメーカーです。パーパスとして「テクノロジーの力

で､未来をつくる新しい体験を提供し､ひとりひとりが輝く社会へ」を掲げ、顧客の課題、

ニーズ、困りごとをITで解決するため、今まで世の中になかった機能を実現し、必要な機
能を高品質で、スピーディーにかつ適切な価格で提供することを目指しております。

社　名：株式会社ハンモック

所在地 ： 東京都新宿区大久保1-3-21 ルーシッドスクエア新宿イースト3F
代表者 ： 代表取締役社長　若山 大典
設　立 ： 1994年4月1日
資本金 ： 8,386万円
URL ： https://www.hammock.jp/

製品・サービス

・「ヒト」を軸とした情報セキュリティ対策『AssetView Cloud ＋ 』
https://www.hammock.jp/assetview/cloudplus/
・名刺管理、営業支援ツール『ホットプロファイル』

https://www.hammock.jp/hpr/
・帳票設計不要のAI-OCRサービス『DX OCR』
https://www.hammock.jp/dxocr/

https://hmk.web-tools.biz/glue/download/web/?utm_source=pritimes&utm_medium=referral&utm_campaign=20260422
https://www.hammock.jp/
https://www.hammock.jp/assetview/cloudplus/
https://www.hammock.jp/hpr/
https://www.hammock.jp/dxocr/


※本ニュースリリース記載の会社名および製品名は、各社の商標または登録商標です。

ハンモックのプレスリリース⼀覧

https://prtimes.jp/main/html/searchrlp/company_id/52725

お問い合わせ先

株式会社ハンモック

TEL ： 03-5291-6121　FAX ： 03-5291-6122

Mail：marketing@hammock.co.jp

https://prtimes.jp/main/html/searchrlp/company_id/52725

