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中古車市場では、車両状態が価格を大きく左右する一方、流通過程における中間マージンや情報の非対称性により、車の
価値が十分に評価されないケースが多く存在します。
当社は、KeePerコーティングを通じて車を長期間美しく保ち、車の価値を守り続ける技術・サービスを提供してきました。
一方、カババは、個人間売買に近い仕組みで中間コストを削減し、売り手・買い手双方にとって納得感のある価格形成を
実現しています。
両社は、「車の価値を守り、正しく次のオーナーへつなぐ」という共通の考えのもと、本協業に至りました。

1.協業の背景

■KeePerコーティングによる車両価値の長期維持
KeePerコーティングを施工することで、塗装面の艶・美観・保護性能を維持し、中古車としての評価向上と資産価値の
最大化を実現します。

■KeePer LABOを起点とした売却導線の構築
KeePer LABOを起点に、洗車・コーティングから車両状態の確認、カババへの出品までを一気通貫でサポート。
今後は全国展開を視野に入れたKeePer LABOでの運用体制を構築していきます。

■「綺麗に保つ × 正しく売る」価値最大化モデル
日常的なメンテナンスから売却までをKeePerが支えることで、車の価値を最大化した状態で市場に届ける仕組みを実
現します。

2.KeePer LABOを軸とした協業のポイント

KeePer技研株式会社（本社︓愛知県大府市／代表取締役会長兼 CEO︓谷 好通／以下当社）は、自動車フリマサービス
「カババ」を運営する株式会社アラカン（本社︓愛知県名古屋市／代表取締役︓田中一榮／以下カババ）と、中古車の価
値最大化を目的とした協業を開始することをお知らせいたします。

本協業は、KeePer LABOのモビリティベース化の一環として、新たに車両販売ビジネスを加えるものです。
当社が提供するKeePerコーティング技術による「車を綺麗に保ち、価値を維持する仕組み」と、カババの「中間コストを
排除し、車の本来価値で売買できる流通モデル」を組み合わせることで「高く売れて、安く買える」新しい中古車売買の
スタンダードを構築してまいります。

KeePer LABO、自動車フリマ「カババ」と協業
KeePerで車の価値を守る中古車流通の新スタンダードを創出



当社は本協業を通じて、「車は、ただ使って終わるものではなく、価値を守りながら乗り、次へつなぐもの」という新し
いカーライフ文化の定着を目指します。
今後は、KeePer LABOを起点とした全国規模でのサービス展開。将来的にはKeePer公式オンラインショップ（ECサ
イト）での関連サービス・商品の展開も視野に入れ、KeePerコーティングを軸にした新たな中古車流通モデルの構築を
進めてまいります。

4.今後の展望

【 会社名 】
【 所在地 】
【 代表者 】
【事業内容】
【 設立 】
【 URL 】

株式会社アラカン
愛知県名古屋市中区栄三丁目7番13号 コスモ栄ビル7階
代表取締役 田中 一榮
自動車フリマ事業（カババ）
2019年3月18日
https://corp.car-byebuy.com/index.html
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■KeePer LABO経由でカババへ出品される方
KeePer LABOサイト経由でカババへの出品依頼を行った方は、全国のKeePer LABOにて純水手洗い洗車を、1回無料で
受けられるほか、洗車後その場でカババへの出品手続きが可能です。

■カババで中古車を購入された方
カババで中古車をご購入された方は、全国のKeePer LABOにてKeePerコーティングを最大20％オフで施工いただ
けます。

■KeePerコーティング施工車両の可視化
カババでは、KeePerコーティング施工済み車両を絞り込める検索機能を追加し、「綺麗な車を選びたい」購入希望者が、
安心して車両を探せる環境を整えます。

3.協業を記念した特典


