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2025年 12月 11日 

各 位 
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売れるネット広告社グループ、連結子会社 JCNTの 12月度受注が“想定以上の”好調継続 

～12月の利用台数は、前年同月比 115％に到達する見込み～ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

売れるネット広告社グループ株式会社（本社：福岡県福岡市、代表取締役社長 CEO：加藤公一レオ、東証グ

ロース市場：証券コード 9235、以下 売れるネット広告社グループ）のグローバル情報通信事業・連結子会社

である株式会社 JCNT の 2025 年 12 月の利用申込みが非常に堅調であり、12 月度の利用申込受注数が前年同月

比 115％に到達する見込みであることをご報告いたします。 

これは、申込 WEB サイトでの申込開始期間の早期化、新規提携先の開拓、既存提携先への利用者ニーズに

マッチしたサービス提供など営業戦略である当社の認知度、商品認知等の向上施策が奏功していることに加え、

顧客との信頼関係構築強化による大口案件の受注が主たる要因となります。これにより、3 か月連続で前年同

月比を大きく上回る想定となっており、当社の受注基盤がより安定してきていると判断しております。 

なお、2026 年 12 月以降の申込も前年以上のペースを維持しており、翌月以降も会社業績も安定的に推移す

ると想定しております。 

 

今回の増加は、学校・旅行事業者の計画時期に合わせた申込期間の前倒しに加え、早期予約特典や在庫確保

の可視化、料金体系の明瞭化といった商品設計の見直しに加え、提携先への提案強化、商品周知が奏功したも

のです。加えて、主要エリアへの専任担当配置やオンライン相談枠の拡充により、問い合わせから申込に至る

までのリードタイムが短縮し、意思決定を後押ししました。 
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これにより、当社は需要見込みの精度を高めることができ、端末の計画調達・配送体制の最適化による調達

コストの低減、繁忙期のオペレーション平準化、欠品リスクの抑制といった運営上の効果も確認しています。

導入前説明の標準化やサポート体制の強化により、キャンセル率の低下、問い合わせ一次解決率の向上など、

サービス品質の改善も進展しています。 

お客様にとっては、計画段階での端末確保の安心感に加え、申込・変更・受渡し・サポートまで一貫した体験

をご提供できるようになりました。トラブル発生時にも、予備端末・回線の事前手当てにより迅速なリカバ

リーが可能であり、企業活動、教育活動の円滑な遂行に資する信頼性の高いサービスとして評価をいただいて

おります。 

なお、本件は 2026年７月期の連結業績にプラス寄与を見込んでおります。 

 

【売れるネット広告社グループ「JCNT」の取引実績】 

 

 

【売れるネット広告社グループ「JCNT」の 2025年７月期実績】 
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【売れるネット広告社グループ「JCNT」2026年７月期業績予想】 

 

 

 

【今後の展望】 

今後は、前倒し申込をさらに促進し、ピーク時の集中を緩和することで、安定運用とコスト最適化を一段と

進めてまいります。あわせて、教育旅行事業者・学校との共同プロモーションを強化し、団体・大型案件の獲

得を推進するとともに、申込・変更・進捗確認をワンストップで完結できるオンライン機能の拡張を予定して

います。引き続き、利用者の皆様の声を商品・オペレーションに迅速に反映させるとともに、お客様のニーズ

に寄り添った新商品の市場投入を予定しており、より持続的な成長と提供価値の最大化を目指して取り組んで

いく所存です。 

 

以 上 


