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売れるネット広告社グループ「オルクス」が 

『Amazonコンサル × Amazon広告運用』の“二刀流事業”を開始！ 

～ 【8.5兆円市場に本格参入】～ 

 
 

売れるネット広告社グループ株式会社（本社：福岡県福岡市、代表取締役社長 CEO：加藤公一レオ、東証グ

ロース市場：証券コード 9235、以下 売れるネット広告社グループ）は、連結子会社であるオルクス株式会社

（以下 オルクス）が世界最大の Eコマースプラットフォーム「Amazon社」の協力を受け、爆発的な成長を続

ける「Amazon コンサルティング事業」および「Amazon 広告運用事業」を正式に開始いたしましたので、以下

の通りお知らせいたします。 

 

■ 背景：Amazon３冠の“勝ちパターン”を知り尽くした会社だからできる、新事業！ 

 

この巨大市場において、D2C事業を展開している当社グループの『オルクス』は、 

   Amazonベストセラー１位 

   Amazon売れ筋ランキング１位 

   Amazon欲しいものランキング１位 

という３冠を獲得した小顔美容マスク「KogaO＋」を筆頭に、累計販売枚数は 80万枚を突破。 

 

これはまさに、D2C事業主として“リアルな戦場で勝ち抜いた企業”ならではの成果です。 

今回開始する新規事業は、オルクスが自社事業として成功させた Amazon 戦略を、外部企業にも提供する形で

あり、コンサル・広告運用の両面から高い再現性と実効性を備えたものとなっています。 
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■ 事業の内容：実績ベースの“勝てるノウハウ”を外販！ 

 

【Amazonコンサルティング事業】 

• アカウント立ち上げ、商品ページ最適化、レビュー/SEO/転売対策などの総合支援 

• 「KogaO＋」で成果を出したプロセスを体系化して外販 

 

【Amazon広告運用事業】 

• 自社広告運用で高 ROASを記録した運用設計 

• AI広告自動運用ツール×人的 PDCAによる最適化体制を導入 

 

加えて、Amazon 上で成果を出したクライアントは、当社主力の LP 特化型クラウドサービス「売れる D2C つ

くーる」と連携可能。 

 

Amazonモール型×LP型の 2段ロケットで、売上最大化を支援する一気通貫の体制が完成しました。 

 

 

■ 今後の展望と収益インパクト 

 

今後の成長戦略としては、 

   月商 1,000万円超の Amazon支援クライアントの継続的獲得 

   Amazon特化ノウハウを SaaS化してツール販売へ展開 

   成果報酬型モデルの導入による収益性の最大化 

といった中長期構想に加え、短期的な収益化においても大きな優位性を有しています。 

 

なぜなら、当社グループはこれまで 15 年以上にわたり、健康食品・化粧品など D2C（通販）業界を中心に数

千社超のクライアントを開拓・支援しており、現在も強力なハウスリストと既存顧客網を保持しています。 

 

このハウスリストに対して、今回のオルクスによる「Amazon コンサルティング事業」および「Amazon 広告運

用事業」をクロスセルすることで、極めて高い受注確率と初期からの利益貢献が見込まれる状況です。 

 

つまり――「実績のある支援メニューを、既存クライアントに“そのまま提案するだけ”で契約が決まる。」 

という、極めて再現性が高く、爆発的なスケールが可能な収益モデルがすでに構築されている状態にありま

す。 

本事業は、LP支援、TikTok Shop運用支援に次ぐ、グループ第 3の成長エンジンとなる見込みです。 
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■ 株主・投資家の皆様へ 

 

『売った実績がある会社だけが、本当に売らせることができる。』 

 

Amazon３冠・80万枚という揺るぎない実績を持つオルクスが、その成功戦略を余すことなく提供する―― 

それが今回の新事業の最大の価値です。 

 

「LP × TikTok × Amazon広告」の三位一体体制がいよいよ完成。 

D2C総合支援企業として、売れるネット広告社グループはさらなる高みへと駆け上がります。 

 

事業の進捗・成果については、今後も随時開示してまいります。 

さらなる成長にぜひご期待ください。 

 

本件が当社の連結業績に与える影響は現時点では軽微と考えておりますが、現在大成長中の Amazon 市場が

さらに拡大することで、中長期的に当社の業績・企業価値の向上に資するものと考えております。今後の状況

により公表すべき事項が生じた場合には速やかにお知らせいたします。 

 

※売れるネット広告社グループは、Amazon Pay 公式認定制度「グローバルパートナープログラム」の 

 “Certified Partner”に認定！ 

 

※売れるネット広告社グループは、Amazon Web Services (AWS) パートナーに認定！ 

 

※売れるネット広告社グループは、「米国 Amazon」にてストアページ開設・アメリカでの商品販売開始済み！ 

 

 

以 上 


