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2025年５月２日 

各 位 

会 社 名  売 れ る ネ ッ ト 広 告 社 グ ル ー プ 株 式 会 社 

代 表 者 名  代 表 取 締 役 社 長 C E O  加藤公一レオ 

（コード番号：9235 東証グロース） 

問 合 せ 先  取 締 役 C F O  植 木 原 宗 平 

  （TEL 092-834-5520） 

 

売れるネット広告社グループ主催の『D2Cの会』フォーラム 2025にて 

堀江貴文氏・三崎優太氏・溝口勇児氏・青木康時氏も登壇！ 

REAL VALUEとのスペシャルコラボを含めた全セッションが正式決定！ 

 

 

売れるネット広告社グループ株式会社（本社：福岡県福岡市、代表取締役社長 CEO：加藤公一レオ、東証グ

ロース市場：証券コード 9235、以下 売れるネット広告社）は、2025 年６月 26 日（木）にヒルトン東京お台

場にて開催される業界最大級の D2C 経営者サミット『D2C の会』フォーラム 2025 において、全セッションお

よび REAL VALUEとのスペシャルコラボが正式決定したことをお知らせいたします。 

 

本年は、日本を代表する 25 人の D2C 企業の大物経営者たちはもちろん、堀江貴文氏（ホリエモン）、三崎

優太氏（青汁王子）、溝口勇児氏（BreakingDown 代表）、青木康時氏（Nontitle プロデューサー）といった、

日本を代表するインフルエンサー・事業家たちも壇上に集結。 

 

『D2C の会』とは売れるネット広告社が「D2C に関わるすべての企業を成功に導きたい」との想いから発足

した D2C関係者のグループで、『D2Cの会』フォーラムでは、D2C事業主の経営者・決裁者 150名、D2C支援会

社 150 名の合計 300 名が集結し、「ともに D2C の成功ノウハウを学び、ともに D2C の売上を劇的にアップする

未来を創る。」ための D2Cイベントです。 
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■『D2Cの会』フォーラム 2025全セッション内容 

 

 

【1】オープニングセッション 

 

 

 

【2】キーノートセッション 
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【3】トークセッション①：売上をアップする『ブランディング』 

 

 

 

【4】トークセッション②：売上をアップする『CRM』 
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【5】トークセッション③：売上をアップする『広告戦略』 

 

 

 

【6】トークセッション④：売上をアップする『商品開発』 
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【7】トークセッション⑤：売上をアップする『モール戦略』 

 

 

 

【8】REAL VALUEセッション 
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■『D2Cの会』フォーラム 2025開催概要 

 

・タイトル 

『D2Cの会』フォーラム 2025 

 

・主催 

一般社団法人 D2Cの会 

 

・日程 

2025年６月 26日(木) 

9:00～9:30受付 

9:40～10:00イントロダクション 

10:00～18:30フォーラム 

18:30～20:00懇親会（ネットワーキングパーティー） 

 

・会場 

ヒルトン東京お台場 1F 

〒135-8625 東京都港区台場 1-9-1 

 

・参加費用 

D2C事業主(単品通販) ：無料※ 

D2C支援会社     ：200,000円（税込） 

 

※D2C事業主(単品通販)の無料参加について 

・経営者様、決裁者様に限ります。 

・１社１名様までとさせていただきます。 

・参加お申込み時には審査がございます。 

 

・参加人数 

300名 

 

▼『D2Cの会』フォーラム 2025詳細・参加お申込みはこちら 

https://cp.d2cforum.jp/d/d2cforum25_ir2 
 

 

https://cp.d2cforum.jp/d/d2cforum25_ir2
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なお、『D2C の会』フォーラム 2025 につきましては、収益を目的としないブランディング活動である一方、

昨年（2024年６月 13日）開催時はわずか１日で売上高 22百万円、粗利益 10百万円を計上しており、今回の

開催におきましても同程度の収益獲得を見込んでおり、今後の IR 施策・大型プロジェクトとの連動により更

なる企業価値の向上が期待されます。 

 

さらに、『D2C の会』フォーラム 2025 で当社が構築する D2C ネットワーク（300 名規模）は、当社グループ

の今後の M&A・協業・顧客基盤拡大の“加速装置”として、長期的な企業成長を支える巨大資産ですし、当社

グループの D2C 支援事業の強力な“成長ドライバー”となります。株主の皆様に対して中長期的なリターン

を提供する可能性を大きく秘めています。 

 

売れるネット広告社グループ株式会社は今後も、「最強の売れるノウハウ®を用いて関わるすべての企業を

100%成功に導くことで世界中にたくさんのドラマを創る」という企業理念のもと、D2C(ネット通販)事業者を

成功に導けるよう事業を展開して参ります。 

 

 

以 上 

 


