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2022 年８月 12 日 

各  位 

 

会 社 名 株 式 会 社 ひ ら ま つ 

代表者名 代表取締役社長兼 CEO 遠 藤 久 

（コード番号  2 7 6 4   東証プライム） 

問合せ先 取 締 役 C F O 北 島 英 樹 

（ T E L ：  0 3  -  5 7 9 3  -  8 8 1 8 ） 

 

 

月次速報（単体）に関するお知らせ 
 

2022 年７月度の月次業績（単体）速報について、以下のとおりお知らせいたします。 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

全社合計 

７月の全社売上高は 961 百万円、全社の既存店売上高前年

比は 129.1％となりました。新型コロナウイルス感染症「第

７波」の影響による予約キャンセルやスタッフの感染に伴う

一部店舗の臨時休業などがありましたが、底堅い外食需要及

び国内旅行需要を背景に前年を上回る結果となりました。 

レストラン事業においては、7 月よりスタートした「オマ

ール海老×夏の出逢い」をテーマにした夏の施策が奏功し、

ランチおよびディナー営業共に前月に引き続きコロナ影響前

となる３期前を上回る水準で推移しました。 

ブライダル事業においては、直前での婚礼キャンセルやコ

ロナ感染による列席者の減少などがありましたが、単価アッ

プ施策を強化したことにより、売上への影響を前年比微減に

抑えることが出来ました。 

またホテル事業においては、地域に根差した季節の食材を

用いた提案やアクティビティーを強化した結果、順調に稼働

を伸ばしております。 

レストラン事業 

レストラン事業の売上高は、385 百万円、既存店売上は

前年同月比で 158.2%と前月に引き続き堅調に推移しまし

た。新型コロナウイルス感染症「第７波」の影響による予

約キャンセルやスタッフの感染に伴う一部店舗の臨時休業

などがありましたが、底堅い外食需要を背景に 7 月よりス

タートした「オマール海老×夏の出逢い」をテーマにした

夏の施策や五島の SDGs 食材を使用したコースが好評で、

ランチ、ディナーともにコロナ影響前となる３期前を上回

る水準で推移しました。カフェ営業においても、前月に引

き続き代官山カフェ・ミケランジェロ及び国立新美術館カ

フェが好調に推移し、前年同月比 153.5%となりました。パ

ーティ営業に関しては、一部で予約キャンセルが見られた

ものの、大人数のパーティ開催などにより前年同月比

292.7%となりました。 

引き続きコロナ禍における対策としてワインのペアリン

グやチーズの販売強化等提供価値向上による単価アップを

図るとともに、自社主催のイベントを各地で計画的に行い

積極的に集客を図ってまいります。 
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注）１．各数値につきましては、速報値のため確定値と異なることがあります。 

（監査法人の監査は受けておりません） 

２. 上記数値は株式会社ひらまつ単体の数値であり、連結数値ではありません。 

３．各月の数値は百万円未満を四捨五入しております。 

４．開業より 15 か月経過した店舗を既存店とします。 

 

以 上 

ブライダル事業 

ブライダル事業の売上高は 199 百万円、前年同月比

97.6%となりました。直前での婚礼キャンセルやコロナ 

感染による列席者の減少などが売上を押し下げる要因と

なりましたが、直近施策としてドリンク類のバリエーシ

ョン拡充や新商品による単価アップ施策を強化したこと

により１人単価が前月を上回り、人数減による影響を軽

微に抑えることが出来ました。コロナ禍における対策と

して引き続き、お客様のニーズに合った細やかな提案や

料飲の提供価値向上による単価アップ、新商品販売強化

の再徹底を図ってまいります。 

新規獲得においては、新規見学数、成約数ともに、コ

ロナ影響前となる３期前を上回る結果となり、コロナ禍

における対策として進めてきたデジタルマーケティング

戦略、および成約率アップのための社内教育が実を結ぶ

結果となりました。 

ホテル事業 

ホテル事業の売上高は、363百万円、既存店売上高は 

前年同月比 121.1％となり、先月に引き続き堅調に推移

いたしました。新型コロナウイルス感染症「第７波」に

よるキャンセル等の影響が見られたものの、堅調な国内

旅行需要を背景に新たな予約をしっかりと確保出来たこ

とにより、昨年を大きく上回る結果となりました。 

先月に引き続き好評を得ているシャンパンやワインを

合わせたプランやプレミアムディナープランに加え、賢

島、仙石原のゴルフプラン、宜野座の４周年プラン、京

都の祇園祭有料観覧席つきプラン、軽井沢御代田のバー

ベキュープランなど、各拠点の特徴を活かしたお料理や

アクティビティーの提案を強化し、順調に稼働を伸ばし

ております。また、今期より強化している法人営業にお

いては、軽井沢御代田にて法人貸切案件を獲得するなど

徐々に結果が出始めております。 

引き続き国内旅行に対するニーズは高まっており、夏

休みシーズンに向け各拠点とも順調に稼働を伸ばしてお

り、８月も予約ベースで前年を上回る実績で推移してお

ります。 

 


