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当社の成長戦略上の位置づけ 

提供価値の拡張 

お
客
さ
ま
の
拡
張 

成長戦略Ⅰ 
 

マルチブランドで 
顧客の人生に長く寄り添う 

成長戦略 Ⅱ 
 

サービスやコトを取り入れ 
顧客接点を最大化する 

成長戦略 Ⅲ 
 

世界を舞台に 
各地域と共創した価値を提供する 

成長戦略 Ⅳ 
 

楽しいライフスタイルを 
新たな事業とする 

「お客さまの拡張」×「提供価値の拡張」に取り組む 

一人ひとりの毎日に「もっと楽しい」選択肢を 

サステナブル経営へのチャレンジ 

環境・人・地域とともに、持続可能な事業モデルを構築 

店舗と 
アパレルの 
魅力を高め
る新規事業 

目標 ROE 15％・営業利益率 8％・売上成長率 5％ 
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本件で目指す新たな価値創造 
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＝「もっと楽しい”場”」の創出 

コロナ禍によって変化した、人々の意識や生活様式。 
それに対し、両社がそれぞれに培ってきた経験・知見・人材を掛け合わせ 

 

子どもからシニアまで、人々がふたたび笑顔で集い、 
衣食住のすべてを、これまでにない新しい形で楽しめる、 
ワクワクするような時間・空間の創出を目指します。 



両社提携のメリット 
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・新たなプロモーション展開 

・店舗開発力の強化 

・ブランドの活用 

・海外進出の加速 

→ 成長加速、収益性向上 

・事業拡大による顧客のLTV向上 

・店舗の魅力度向上 

・飲食事業の育成 

・保有コンテンツの活用 

→ 成長加速 

＜資本業務提携の概要＞ 

• それぞれの既存ブランド事業で、互いのノウハウやネットワークを活用し、
商品・ブランド・事業を展開 

• それぞれが強みを持つ海外地域で、互いの商品・ブランド・事業を展開 

 



対象会社の事業の特色 
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• アロハテーブル事業・ダイニング事業・ブライダル事業・アウトドア事業・       
インターナショナル事業を展開 

• 街のブランディングとなる、魅力あるコンテンツとしての飲食事業に強み 

• Park-PFI制度*による公園開発の新規事業や、公共施設再開発に取り組む 
*公募設置管理制度:公園のパブリックスペースを運営する民間事業者を公募により選定する制度 

アロハテーブル代官山店 ガーデンレストラン徳川園 葛西臨海公園 ソラミドBBQ 

ファッションビジネスと親和性のある 
飲食ブランドと新規事業の展開 



ディスクレーマー 
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本資料は、当社による株式会社ゼットン株式（証券コード3057）（以下「対象
者」といいます。）に対する公開買付け（以下「本公開買付け」といいます。）
の開始予定を踏まえた上で、対象者の株主の方に当社の目的をよりご理解いただ
くことを目的として作成したものであり、売付けの勧誘を目的として作成された
ものではありません。 
本資料は、有価証券に係る売却の申込みもしくは勧誘、購入申込みの勧誘に該当
する、又はその一部を構成するものではなく、本資料（もしくはその一部）又は
その配布の事実が本公開買付けに係るいかなる契約の根拠となることもなく、ま
た、契約締結に際してこれらに依拠することはできないものとします。 

 
なお、本公開買付け（予定）は、直接間接を問わず、米国内において若しくは米
国に向けて行われるものではなく、また米国の郵便その他の州際通商若しくは国
際通商の方法・手段（電話、テレックス、ファクシミリ、電子メール、インター
ネット通信を含みますが、これらに限りません。）を使用して行われるものでは
なく、更に米国の証券取引所施設を通じて行われるものでもありません。本書面
のプレスリリースにつきましても米国内において若しくは米国に向けて行われて
いるものではございません。 




