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決算ハイライト

2,954

2,398

778
732

売上高 経常利益

※2019 年 3 月期より、マーケティングソリューション事業の売上をグロスからネット計上に変更しております。

百万円
百万円

グロス計上の場合の
参考値

2,357

対前年比

3

123.2%

98.3%

106.3%

2018 年 3 月期累計 2019 年 3 月期累計 2018 年 3 月期累計 2019 年 3 月期累計



マーケティングソリューションの
有料アカウント数は 1,854 件に増加

決算ハイライト

2016 年
3 月

2016 年
9 月

2017 年
3 月

2017 年
9 月

2018 年
3 月

2018 年
9 月

2018 年
12 月

1,854

13 53
191

283

1,014

95
37

2019 年
3 月
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・「macci」（マッチ）を運営するスタートアップである、 
  株式会社 Review（リビュー）の第三者割当増資を引受け

決算ハイライト

・マーケティングソリューションの有料アカウント数は 1,854 件に

・キャリアインデックス転職の会員数は 122 万人

5



目次

決算ハイライト

決算概況

市場の変化と成長戦略

業績予想

投資関連補足

ご参考

1

2

3

4

5

6

6



決算概況　2019 年 3 月期累計

7

単位：百万円

※2019 年 3 月期より、マーケティングソリューション事業の売上をグロスからネット計上に変更しております。

営業利益

経常利益

純利益

営業利益率

売上高

754

732

465

31.5

778

778

483

33.0

103.2

106.3

103.7

2018 年 3 月期
累計

2019 年 3 月期
累計 前年比

%%

2,398
2,954

2,357

123.2

98.3

グロス計上の場合の参考値

%

%

%

%

%



決算概況　通期業績予想に対する実績

営業利益

経常利益

純利益

2,357

778

778

483

2,772

1,001

1,001

610

2019 年 3 月期
2018.5.15 発表

通期業績予想 達成率

百万円

85.0%

77.8%

77.7%

79.1%
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決算概況　2019 年 3 月期 4Q（1 月～3 月）
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営業利益

経常利益

純利益

営業利益率

売上高

211

211

137

30.4

120

120

64

20.2

57.1

57.1

46.6

2018 年 3 月期
4Q

2019 年 3 月期
4Q 前年同期比

単位：百万円

%%

%

%

%

※2019 年 3 月期より、マーケティングソリューション事業の売上をグロスからネット計上に変更しております。

695
%

%

716

597

103.1

85.9

グロス計上の場合の参考値
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単月 年度平均

0.56
0.68

0.82
0.97

1.11
1.23

1.39

1.54

市場の変化について（有効求人倍率）

高水準を継続

1.63
1.62

出典：一般職業紹介状況　ー　厚生労働省

1.40

1.50

1.60

2016 年
12 月

2017 年
3 月 6 月 9 月 12 月

2018 年
3 月 6 月 9 月 12 月

2019 年
3 月

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 年
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市場の変化について（採用手法の変化）

人材紹介

雑誌・看板・縁故

求人情報サイト

スカウトサービス

求人情報検索エンジン
自社採用ページ

採用手法は大きな転換期と拡大期を同時に迎えている

過去 現在

メディア
エージェント

ダイレクトリクルーティング

オウンドメディア
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成長戦略（背景）

求人情報
検索エンジンへの

掲載

自社採用ページ
作成

マーケティングソリューションとして
求人情報管理ツール

を提供
Adopt Admin（アダプト・アドミン）新しい採用手法が

わからない
いい人材が
集まらない

顧客の課題
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成長戦略（解決手法）

マーケティングソリューションが可能にすること

自社採用ページ作成
使いやすい

インターフェース

集客連携
各種求人検索エンジンに

一括連携

運用ノウハウ提供

キャリアインデックスが
培った運用ノウハウ

マーケティングデータ
との連携

キャリアインデックスに
蓄積された
情報の活用
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成長戦略

出典：総務省・経済産業省  平成 28 年経済センサス - 活動調査（確報）

6万件

歯科

6万件

運輸
リラク

ゼーション

8万件

不動産

27万件

薬局

8万件

介護福祉

10万件

美容室

27万件

飲食店

46万件

当社の顧客ターゲット群
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成長戦略

マーケティングソリューションの拡大

売上規模

有料アカウント数の拡大

ベーシックサービス

追加サービスの提供

顧客当たりの単価（ARPU）の増加

自社採用ページの作成
求人情報検索エンジンへの掲載
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成長戦略（既存事業）

成長戦略
既存事業
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成長戦略　既存事業①　データベースの活用と課金機会の増加

データマイニングによる
マッチング

自分では見つけられない
複数の求人情報を紹介 プロフィール・希望入力

3
1

2

ユーザー

18

ユーザー



成長戦略　既存事業②　専門サイト強化・エリア拡大

一般・営業職 首都圏中心
地方

求人サイトへの
広がり

専門サイトも強化 エリアの拡大

専門職への
広がり
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成長戦略（補足）

20

2019 年
3 月

94 97 103

81 85 90

108 113 116

会員登録数
122 万人

9 月 12 月 2018 年
3 月

6 月2016 年
12 月

2017 年
3 月

6 月 9 月 12 月
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通期業績予想

22

売上高

営業利益

経常利益

純利益

営業利益率

2,357

778

778

483

33.0

3,102

805

805

483

26.0

131.6

103.5

103.5

100.1

2019 年 3 月期
累計

2020 年 3 月期
累計 前年比

単位：百万円

%%

%

%

%

%
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投資関連補足

2019年3月期４Qにシステム・アプリ開発およびビジネスマップサー
ビス「macci」（マッチ）の開発を行うスタートアップである株式会
社 Review（リビュー）の第三者割当増資を引受けています。

「macci」は、 インターネットでは探せない情報を、どこよりも早く・
細かく調査し、データ化したものをビジネスマップツールとして提供
し、あらゆる業界の企業様に利用されています。
一方、キャリアインデックスでは、営業支援サービス「Leadle」（リー
ドル）を 2018 年 5 月にサービスリリースしています。今回の資本
参加を機に、 将来的には「macci」の持つリアルタイムのオフライン
データと「Leadle」の持つデータとの融合を図り、顧客に提供して
いくことで、 互いに単体では成しえなかった価値を顧客に提供し、 シ
ナジーを創出していくことを目指しています。

株式会社 Review( リビュー ) の第三者割当増資の引受け
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正社員向けの
転職求人情報サイト

�

�

�

国内最大級の求人情報を掲載
累計 122 万人以上の会員登録

提携するサイトの求人情報を
検索から応募までワンストップで提供

サービス紹介

CAREER INDEX ( キャリアインデックス )
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アルバイト・派遣
情報サイト

国内の主要なアルバイト・派遣サイトと提携、
検索から応募まで出来るサービスを実現

" 会員登録不要 " でスマホから手軽に応募できる

国内最大級の求人情報を掲載

�

�

�

サービス紹介

Lacotto ( ラコット )
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ファッション業界に
特化した転職情報サイト

ファッション・アパレルの求人に応募できる
業界特化型サービス

転職・お仕事に役立つコンテンツ
「HR TALKS」を提供

人材紹介会社からのスカウトを受けることも可能

�

�

�

サービス紹介

Fashion HR ( ファッションエイチアール )

28



資格・お稽古などの
スクール情報サイト

ビジネス系から趣味やお稽古系まで、
幅広い領域をカバー

ユーザーに無料で
講座の検索、資料請求の機能を提供

国内最大級の講座情報を掲載

�

�

�

サービス紹介

CAREER INDEX スクール
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求人広告代理店・派遣会社
RPO 会社・ATS 会社向けの
営業支援サービス

求人メディアへの出稿状況・履歴がわかる

企業情報データを MAP 上に表示

3,800 万件以上の※2 蓄積された求人情報

�

�

�

サービス紹介

Leadle( リードル )

※1

※1 RPO: 採用代行企業 (Recruitment Process Outsourcing)
　　ATS: 採用管理システム提供企業 (Applicant Tracking System)
※2 2019 年 4 月末現在
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証券コード 6538

株式会社キャリアインデックス

代表取締役社長　板倉 広高

〒153-0064　東京都目黒区下目黒 1-8-1　アルコタワー 15F

2005 年 11 月 30 日

395 百万円

34 名

転職・求人情報のポータルサイト CAREER INDEX [ 転職 ]
アルバイト・派遣情報のポータルサイト　Lacotto ( ラコット )
ファッション・アパレル業界の転職求人情報サイト Fashion HR
資格・習い事の総合サイト CAREER INDEX スクール
営業支援サービス　Leadle( リードル )

東京証券取引所市場第一部

会社名

代表者

所在地

設立

資本金

従業員数

主な事業

市場

ご参考　会社概要
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私たちの人生は、分岐点の連続です。
そうした数々の分岐点において、「最良の選択」と思える出会いを、
一人ひとりに届けること。
それが、当社の目指す姿です。
私たちのサービスでなければ届けられない「出会い」を、
インターネットサービスを通じて生み出す。
そんな事業を通じて、ひとりひとりの、さまざまな場面における人生の選択を
サポートしていきたいと考えています。

一人一人の人生に、よい出会いを。

ご参考　企業理念
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ご参考　沿革

東京都千代田区内幸町 1 丁目に設立

東京都中央区銀座 8 丁目に移転

神奈川県横浜市西区みなとみらい 2 丁目に移転

東京都港区三田 4 丁目に本社を移転

『株式会社キャリアインデックス』に社名を変更
東京都目黒区下目黒 1 丁目に本社を移転

東京証券取引所マザーズ市場に上場

転職情報サイトの運営開始

ハローワーク求人への
Web 応募サービスの運営開始

派遣情報サイトの運営開始

スクール情報サイトを事業譲受にて運営開始

アルバイト情報サイトの運営開始

転職情報サイトをフルリニューアル
ハローワーク求人への Web 応募サービスを
フルリニューアル

Yahoo!　JAPAN の「求人、アルバイト」
カテゴリにコンテンツ掲載開始

アルバイト情報サイトをフルリニューアルし、
派遣・アルバイト情報サイトとして運営開始

ファッション業界に特化した転職情報サイトの
運営開始

2005 年
11 月

2006 年
1 月

10 月

11 月

12 月

2007 年
2 月

7 月

10 月

2009 年
3 月

2013 年
2 月

2013 年
4 月

2014 年
4 月

2015 年
1 月

2016 年
6 月

12 月

東京証券取引所市場第一部へ市場変更
2017 年

　　12 月

営業支援サービスを提供開始
2018 年
　　5 月
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https://staging.lacotto.jp/lp/resume



本発表において提供される資料並びに情報は、いわゆる「見通し情報」

(forward-looking statements) を含みます。

これらは、現在における見込み、予測及びリスクを伴う想定に基づくものであり、

実質的にこれらの記述とは異なる結果を招き得る不確実性を含んでおります。

実際の業績等は、今後様々な要因によって予想数値と異なる結果となる場合があ

ります。

今後、新しい情報・将来の出来事等があった場合であっても、当社は、本発表に

含まれる「見通し情報」の更新・修正を行う義務を負うものではありません。

将来見通しに関する注意事項


