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1. 決算概要 

2. トピックス（第２四半期） 



2019年3月期 第２四半期 決算 3 

18/3期2Q 
（百万円） 

19/3期2Q 
（百万円） 

前年同期比 
（％） 

上半期予想 
（百万円） 

達成率 
（％） 

通期予想 
（百万円） 

進捗率 
（％） 

売上高 1,649 1,673 101.5 1,749 95.6 3,650 45.8 

  売上原価 681 665 97.6 

売上総利益 967 1,007 104.2 

  販管費 635 662 104.2 

営業利益 331 345 104.1 322 107.2 705 49.0 

経常利益 331 345 104.1 318 108.3 696 49.6 

当期純利益 210 219 104.7 204 107.7 445 49.3 

増収増益で着地 



2019年3月期 第２四半期 セグメント別 決算 4 

18/3期2Q 
（百万円） 

19/3期2Q 
（百万円） 

前年同期比 
（％） 

上半期予想 
（百万円） 

達成率 
（％） 

通期予想 
（百万円） 

進捗率 
（％） 

MFD 
事業 

売上高 1,456 1,469 100.9 1,550 94.8 3,220 45.6 

営業利益 335 361 107.6 352 102.5 753 47.9 

マーケ 
ティング 
事業 

売上高 192 203 105.4 199 102.0 430 47.2 

営業利益 143 148 103.0 141 105.0 306 48.4 

全社費用 △147 △164 110.9 △171 95.7 △354 46.3 

MFD事業、マーケティング事業ともに、利益面は上期計画を達成 



MFD事業 会員数推移 5 
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会員数は23万人に迫り、順調に増加 

（単位：人） 

2018年３月期 2019年３月期 



MFD事業 定期コース会員数推移 6 
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定期コースへの積極的な移行に注力、会員数は順調に増加 

（単位：人） 

2018年３月期 2019年３月期 
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MFD事業 １件あたり購入単価 7 

１件あたりの購入単価は6,900円前後にて推移 

（単位：円、税別） 

2018年３月期 2019年３月期 
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MFD事業 チャネル別 売上比率 8 

定期コースが引き続き高い比率 

2018年３月期 2019年３月期 



マーケティング事業 売上推移 9 
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積極的な営業活動を推進、業務受託売上の規模拡大へ 
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10 

1. 決算概要 

2. トピックス（第２四半期） 



2016年度 2017年度 2018年度 

ウォーターオーブン 
「ヘルシオ」 

水なし自動調理鍋 
「ヘルシオ ホットクック」 

－ 

プラズマクラスター 
冷蔵庫 

－ 

『ポイント家電』 新機種追加 11 

「ヘルシオ ホットクック」「プラズマクラスター冷蔵庫」新機種を追加 

 AX-XW300  

AX-XW400 

AX-AW400 

AX-XW500 

AX-AW500 

KN-HW24C KN-HW16D 

SJ-GX50D 

SJ-GX55D SJ-GX55E 

SJ-GX50E 

New! 

New! 

× 



『私のおせち』 発売 12 

厳選国産食材を使用した毎年好評のおせち 発売中 

たんぱく質調整タイプ ヘルシータイプ 

✔ 品目数を昨年度の32品目から36品目へ拡大 

✔ 希少な北海道産「数の子」を使用 

✔ 栄養士の食事相談サポート付き（1/4～1/31） 



ケロッグ社「オールブラン」を使用した新商品を販売 13 

ケロッグ社「腸寿サポートプロジェクト」第三弾プログラムとして展開 

商品名：クリームソースとロールキャベツセット 
発売日：2018年９月１日（土） 

■日本ケロッグ合同会社「腸寿サポートプロジェクト」 

「便秘症」に着目し、 
「オールブラン オリジナル」※を使用した 
食物繊維の摂取を提案。 

■「オールブラン オリジナル」を使用 

※１食分(40g)で、 
 11.0g (レタス約3.5個分*)の食物繊維を含有 
  * 日本食品標準成分表2015に基づいて計算 

× 



栄養士のコミュニティサイト『Foodish』 
栄養価計算ツール「栄ちゃん」に市販用食品データを１万件追加 14 

市販用食品データの追加により、利便性を大幅に向上 



IRメール配信サービス 15 

IRメールを配信し、投資家の皆様とのコミュニケーションを推進 

IRサイト 

IRメール配信 

携帯電話・スマートフォンからのご登録はこちら 

https://www.fundely.co.jp/ir 

メールアドレスをご登録いただくだけで、 
最新IRニュースをタイムリーに配信いたします。 

ぜひご登録ください。 

https://www.fundely.co.jp/ir/mail 

http://www.fundely.co.jp/ir
http://www.fundely.co.jp/ir/mail
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説明内容に関するお問い合わせは、下記までお願いいたします。 
 
お問い合わせ先: 
株式会社ファンデリー  
経営企画室 
e-mail : ir_info@fundely.co.jp 
TEL : 03-6741-5880 

本発表において提供される資料ならびに情報は、いわゆる「⾒通し情報」
（forward-looking statements）を含みます。 
 
これらは、現在における⾒込み、予測およびリスクを伴う想定に基づくものであ
り、実質的にこれらの記述とは異なる結果を招き得る不確実性を含んでおります。 
 
それらリスクや不確実性には、⼀般的な業界ならびに市場の状況、⾦利、通貨為替
変動といった⼀般的な国内および国際的な経済状況が含まれます。 
 
今後、新しい情報・将来の出来事等があった場合であっても、当社は、本発表に含
まれる「⾒通し情報」の更新・修正をおこなう義務を負うものではありません。 


