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当社連結子会社による株式会社Everforthとの業務提携に関するお知らせ 

 

当社連結子会社である株式会社バルク（以下、「バルク社」）及び株式会社ヴィオ（以下、「ヴィオ

社」）は、本日平成29年6月5日付けで株式会社Everforth（本社：東京都目黒区、代表者：森下将憲、以

下、「Everforth社」）とデジタルマーケティング分野における業務提携契約を締結いたしましたので、下

記のとおりお知らせいたします。 
 

記 

１．業務提携の目的及び背景 

バルク社は、ネットリサーチを中心としたマーケティングリサーチ事業を展開しており、「リサーチコ

ンサルティング～調査の企画・設計・分析・実査～」のテーマのもと、大手製造業やサービス業などを中

心とするお客様に対して、マーケティング戦略及び事業戦略上の課題解決支援の為のマーケティングリサ

ーチサービスを提供しております。 

 また、ヴィオ社は、大手SIベンダーや流通業、金融業、官公庁などからのWEB系・業務系のシステム開

発受託をメインとし、お客様の経営戦略や課題に即したシステム提案から設計、開発、運用サポートまで

トータル的なITソリューションサービスを提供するとともに、当社グループの競争力・収益力強化のため

のグループ内のシステム開発や新規ビジネスの開発支援を行っております。 

一方で、Everforth社は、CMS、CRM、ECシステムなどを組み合わせ、Web、ブログ、アプリ、メール、デ

ータ連携、解析などの機能を持ったクラウド・アプリケーションのワンストップ開発を可能とする次世代

型のマーケティングプラットフォーム『Prefer Cloud Platform』（https://prefer.cl/）を提供しており、

既にアパレル業界向けにオムニチャネル・パーソナライズ対応が可能なオールインワンマーケティング

SaaSのプラットフォームとして7,000店舗以上の導入実績があります。 

このたびの業務提携により、バルク社が長年培ってきたマーケティングリサーチのノウハウ及びヴィオ

社のシステム開発力・技術力とEverforth社が展開している『Prefer Cloud Platform』のテクノロジーを

組み合わせた新たなマーケティングリサーチサービスの研究開発及びサービス提供、並びにデジタルマー

ケティング支援事業での協業を行うことで、さらなる業容拡大及び新たな顧客層の開拓が見込まれるとと

もに、既存顧客に対してもより付加価値の高いサービスの提供が実現し、各当事者において事業のさらな

る発展が期待されることから、三者間で本業務提携を行うことで合意いたしました。 

 

２．業務提携の内容 

 バルク社及びヴィオ社とEverforth社は、以下の事項について業務提携を行い、デジタルマーケティン

グ分野における事業拡大を推進いたします。 

 

 （１）新たなマーケティングリサーチサ―ビスの共同研究開発及びサービス提供 

    バルク社のマーケティングリサーチのノウハウと、Everforth 社が提供する『Prefer Cloud 

Platform』のテクノロジーを組み合わせた新しいマーケティングリサーチサービスの研究開発を行

います。 

従来のマーケティングリサーチでは、リサーチ対象が会員化されたモニターに限定されていると

いうデメリットがありましたが、今後リリースを予定している新サービスでは、非モニター会員も

リサーチ対象とした幅広いターゲットに対するリサーチが可能となり、かつ精度の高いリサーチサ

ービスの提供が実現いたします。 



 
    具体的には、アンケートをWebサイトやアプリに組み込むことで非モニター会員へのリサーチを

可能にいたします。また、自社（顧客）のメディア活用（オウンドメディア方式）のみならず、他

社のメディア活用（アーンドメディア方式）にも対応する予定です。なお、cookie情報などをキー

にユーザーを仮特定することで重複回答を排除することが可能となります。 

 

（２）デジタルマーケティング支援事業での協業 

①『Prefer Cloud Platform』の導入提案、開発支援 

バルク社およびヴィオ社がターゲットとなる既存顧客・潜在顧客向けに『Prefer Cloud 

Platform』の導入提案を行い、上記（１）で提供する新たなマーケティングリサーチサービスの

拡大を図ります。 

また、同プラットフォーム上のアプリ開発やデータ連携などのシステム開発についてはヴィオ

社が行ってまいります。 

②BIツールソリューションの提供 

バルク社がマーケティングリサーチで培った分析ノウハウを最大限に活用し、『Prefer Cloud 

Platform』導入企業に対して、同プラットフォーム上に蓄積された大量のデータの分析を支援す

るため、バルク社とヴィオ社が共同で、データマイニングやダッシュボード作成などの可視化に

よる BI ツールソリューションサービス（BI ツール設定・分析代行等）の提供を行ってまいりま

す。 

 

＜業務提携イメージ図＞ 

 

 



 
 

３．業務提携の相手先の概要 

（１）名称         株式会社Everforth 

（２）所在地        東京都目黒区自由が丘三丁目13番１号 

（３）代表者の役職・氏名  代表取締役 森下 将憲 

（４）設立年月日      平成22年10月 

（５）事業内容       クラウドプラットフォーム事業、SaaS事業、メディア事業 

（６）資本金        34,875千円（平成29年3月31日現在） 

（７）当社との関係     資本関係、人的関係、取引関係はありません。また、関連当事者への該当 

事項もありません。 

 

４．当該子会社の概要 

（１）名称         株式会社バルク 

（２）所在地        東京都中央区日本橋馬喰町二丁目2番6号 

（３）代表者の役職・氏名  代表取締役社長 大竹 雅治 

（４）設立年月日      平成19年3月 

（５）事業内容       マーケティングリサーチ事業、情報セキュリティコンサルティング事業 

（６）資本金        100,000千円 

 

（１）名称         株式会社ヴィオ 

（２）所在地        東京都中央区日本橋馬喰町二丁目2番6号 

（３）代表者の役職・氏名  代表取締役社長 大竹 雅治 

（４）設立年月日      昭和52年4月 

（５）事業内容       ITソリューション事業 

（６）資本金        11,050千円 

 

５今後の見通し  

本件による今期業績への影響については軽微と見込んでおりますが、開示の必要が生じた場合には速や

かに開示いたします。 

 

以 上 


