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前期比 (単位 :百万円) 

決算ハイライト(サマリー) 

連 結 業 績  

売上 

営業利益 

当期純利益 

6,961 

324 

250 

全 て の 指 標 に お い て  
会 社 予 想 を 達 成  
＊2016年5月発表数値 

売上6,700 営業利益300 当期純利益225 

+23.7% 

+10.2% 
+3.7% 

4,135 

2,466 

360 

+31.9% 

+15.2% 

+1.9% 

DSP 

アフィリエイト 

メディア 
プランニング 

新 商 材 「 ダイナミッククリエイ
ティブ」 が 成 長 を 牽 引  

ポートフォリオの 多 様 化 が  
順 調 に 進 行  

ニュースアプリ「News Suite」の
広告枠販売を開始 

売上 

売上 

売上 
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全事業 順調に拡大 

メディアプランニング 

アフィリエイト 

DSP 

(単位 :百万円 )  

3,712 5,628 6,961 

2,101 
3,134 

4,135 

2,466 

2,139 

1,206 

404 

353 

360 

2016年3月期 2017年3月期 2015年3月期 

※ 20 17年3月期より連結決算へ移行しており、  

  20 16年3月期は非連結の実績を表記しております。  

23 + % 

前 期 比  

決算ハイライト(売上) 
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営 業 利 益  
先 行 投 資 を 補 っ て  
増 益  

1 + % 

前 期 比  

決算ハイライト（営業利益) 

※ 20 17年3月期より連結決算へ移行しており、  

  20 16年3月期は非連結の実績を表記しております。  

営 業 利 益 率  (単位 :百万円 )  

170 294 324 

2016年3月期 2017年3月期 2015年3月期 

4.6% 5.2% 4.7% 0 
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売 上 総 利 益 率  
前期と同水準  

決算ハイライト（売上原価) 

※ 20 17年3月期より連結決算へ移行しており、  

  20 16年3月期は非連結の実績を表記しております。  

その他 

労務費 

仕入 

減価償却費 

売上総利益率 

(単位 :百万円 )  

2,572 4,034 4,899 

167 

46 
105 

202 

102 
148 

270 

176 
211 

22.1% 20.2% 20.2% 

2,891 4,488 5,558 
2016年3月期 2017年3月期 2015年3月期 
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＋ 要 因 ： D S Pの 収 益 力 強化  

－ 要 因 ： アフィリエイト拡 大  

人 工 知 能 開 発  



人 材 採 用 ・ 教 育  
オフィス 増 床 等 の  
先 行 投 資 に よ り  
販 管 費 率 上 昇  

決算ハイライト（販管費) 

※ 20 17年3月期より連結決算へ移行しており、  

  20 16年3月期は非連結の実績を表記しております。  

651 844 1,077 
2016年3月期 2017年3月期 2015年3月期 

その他 

代理店手数料 

労務費 

販売管理費率 

(単位 :百万円 )  

441 

302 

90 

309 

452 
545 

97 

89 

17.5% 

90 
243 

15.0% 

15.5% 

8 



決算ハイライト（損益計算書) 
(単位 :百万円) 

売 上 高  

売 上 総 利 益  

販 売 管 理 費  

営 業 利 益  

経 常 利 益  

営 業 利 益 率  

税 金 等 調 整 前 当 期 純 利 益  

法 人 税 等  

当 期 純 利 益  

5,628 

1,139 

844 

294 

5.2% 

278 

278 

36 

241 

+ 23% 

+ 23% 

+ 27% 

+ 10% 

0.6pt 

+ 16% 

+ 16% 

+ 99% 

+  3% 

△ 

6,961 

1,402 

1,077 

324 

4.7% 

324 

324 

73 

250 

2016年3月期  2017年3月期  前期比  

※ 2017年 3 月期 よ り 連 結 決 算へ 移 行 し て おり 、 2 0 1 6 年 3 月 期 は 非連 結 の 実 績 を表 記 し て お りま す 。  
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決算ハイライト（貸借対照表) 
(単位 :百万円) 

流 動 資 産  

 現 預 金  

固 定 資 産  

総 資 産  

固 定 負 債  

流 動 負 債  

純 資 産  

2,637 

1,718 

801 

3,439 

889 

31 

2,518 

+ 12% 

+ 2% 

+ 26% 

+ 16% 

+ 27% 

+ 19% 

+ 11% 

2,971 

1,758 

1,016 

3,988 

1,133 

37 

2,817 

2016年3月末  2017年3月末  前期末比  

※ 2017年 3 月期 よ り 連 結 決 算へ 移 行 し て おり 、 2 0 1 6 年 3 月 期 は 非連 結 の 実 績 を表 記 し て お りま す 。  
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前 期 比  

1 6 4 
フリー・キャッシュ・フロー 

営業 CF 

投資 CF 

フリー CF (単位 :百万円 )  

2016年3月期 2017年3月期 2015年3月期 

△ 52 

△ 167 

△ 2 

265 326 
425 

△ 318 

△ 493 △ 428 

百万  
円増  

△2百万円  



DSP：2017年3月期 

新商材「ダイナミッククリエイティブ 」が  
成長を牽引  

売上高（四半期） 

2016年3月期 

  650 746 807 930 

1Q 2Q 3Q 4Q 

  818 943 1,065 1,308 

1Q 2Q 3Q 4Q 

2017年3月期 

(単位 :百万円 )  
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アフィリエイト：2017年3月期 

ポートフォリオの多様化により成長継続  

売上高（四半期） 

2016年3月期 

  443 572 534 590 

1Q 2Q 3Q 4Q 

  
604 655 574 631 

1Q 2Q 3Q 4Q 

2017年3月期 

(単位 :百万円 )  
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メディアプランニング：2017年3月期 

ソニーグループの媒体販売が好調  
ニュースアプリ「News Suite」の広告枠販売開始  

売上高（四半期） 

2016年3月期 

  
101 80 79 91 

1Q 2Q 3Q 4Q 

  75 86 86 111 

1Q 2Q 3Q 4Q 

2017年3月期 

(単位 :百万円 )  
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2018 月 期 業 績 予 想  年 3 
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前期比 (単位 :百万円) 

業績予想(サマリー) 

連 結 業 績  

売上 

営業利益 

当期純利益 

8,570 

400 

300 

収益力強化に取り組む一方 

新 規 事 業 へ 先 行 投 資  

営 業 利 益 率 は 変 ら ず  

+23.1% 

+23.1% 
+19.6% 

5,234 

2,900 

434 

+26.6% 

+17.6% 

+20.5% 

DSP 

アフィリエイト 

メディア 
プランニング 

売上 

売上 

売上 

トリプル・スリーに向けて 
新たな重点三策に着手 

ホ ワ イ ト 広 告 主 ・ 媒 体  
人 員 体 制 の 強 化  

ソニーグループとの連携強化 
自社媒体の育成・買収 
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社長メッセージ 

規 模 拡 大  収 益 力 の 強 化  新 規 事 業 の  
種 ま き  

今年度の経営テーマは「規模の拡大」「収益力の強化」「新規事業の種まき」の３つです 

 

業績好調なDSP「Logicad」の頭脳に自社開発の人工知能「VALIS-Engine」を段階的に 

組み込みながら商品力の強化も進め「規模の拡大」と「収益力の強化」を同時に実現します 

 

また 中長期的な成長を目指す為 当社の強みである機械学習領域での 

技術力強化に取り組み 「新規事業の種まき」を加速します 

 

2017年1月から進めてきた施策はすでに足元で着実に成果として出てきています 

今期は更に変革に向けた施策を加速していきますのでご期待ください 
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社長メッセージ：収益力の強化 

2017年１月以降  収益力強化に着手  

4Ｑは「規模の利益」とのW効果で  
営業利益率が大幅に改善  

営業利益率 売上 (単位 :百万円 )  

4.8% 

1,398 

4.3% 

1,421 

6.9% 

1,612 

1.2% 

1,498 

4.1% 

1,685 

3.7% 

1,726 

8.5% 

2,051 

1,194 

4.7% 

FY15.1Q  FY15.2Q  FY15.3Q  FY15.4Q  FY16.1Q  FY16.2Q  FY16.3Q  FY16.4Q  
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2016年3月期 2017年3月期 



既 存 事 業  
規 模 の 拡 大 と  
収 益 力 向 上 の 両 立 へ  

事業ポートフォリオ 

新 規 事 業  
「 VAL IS-Eng ine  」を核 に  
新 規 事 業 へ の 種 ま き を  
加 速  

成 長 牽 引 領 域  

安 定 収 益 領 域  

投 資 育 成 領 域  

アフィリエイト 

メディアプランニング 

人 工 知 能 VALIS-Engine 

DSP 

19 



1,206 

2,101 

404 

360 

4,135 

2,466 

353 

3,134 

2,139 

メディアプランニング 

アフィリエイト 

DSP 

サービス別売上推移 

引き続き DSPが成長を牽引 (単位 :百万円 )  

3,712 
2015年3月期 

5,628 
2016年3月期 

6,961 
2017年3月期 

8,570 
2018年3月期（予想） 

434 

5,234 

2,900 
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DSP トリプル・スリー 

平成33年（２０２１年 ）までに  
国内ビッグ３としての  
地 位 を 確 立  

DSP事業の成長イメージ 

31 41 52 

2015年 
3月期 

2016年 
3月期 

2017年 
3月期 

2018年 
3月期 

2019年 
3月期 

2020年 
3月期 
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DSP ２０１７年３月期の重点三策 レビュー 

2018年３月期に向けた課題が明確化  

PLAN 

スマートフォン 
シフト 

ス マ ホ 向 け  

機 能 開 発 の 強 化  

PLAN 

フルファネル 
ソリューション 

ダイレクト・レスポンス広告から 

ブランディング広告まで 

PLAN 

人工知能 
「VALIS-Engine」 

最適な広告プランニングの 

自動化に向けて 

人工知能を本格活用 

目標60％ 実績55％ 

（2017年3月のスマホ比率） 

ダイナミックは好調に推移 

その他は、戦略の練り直し 
テスト的に導入 
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D S P  2 0 1 8 年 ３ 月 期 の 重 点 三 策  

新たな重点三策を着手  

PLAN 

商 品 力 強 化  

商 品 企 画 系 組 織 を  

短 期 と 中 長 期 の  

観 点 か ら 分 割 し て  

そ れ ぞ れ 強 化  

PLAN 

ダイナミック 
ファースト 

好 調 な ダ イ ナ ミ ッ ク  

ク リ エ イ テ ィ ブ の  

機 能 開 発 ・ 販 売 体 制 を  

さ ら に 強 化  

PLAN 

ロボット 
トレーディング着手 

人 工 知 能 に よ る  

自 動 化 範 囲 を 拡 大  

「 VALIS-Engine」 に  

継 続 投 資  
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PLAN 

商 品 力 強 化  

DSP 2018年３月期の重点三策 

商品力及び技術力強化を目的とした  
大規模な組織再編を実行（2017/4）  

事 業 開 発 部  

事 業 推 進 部  

DSP事業のマーケティング戦略統括 

a . i  l a b .  
人工知能「VALIS-Engine」を核とした 

中長期のR&D戦略の統括 

24 



PLAN 

ダイナミック ファースト 

DSP 2018年３月期の重点三策 

好調なダイナミッククリエイティブを優先的に強化  

（機能開発・販売体制）  

ダイナミッククリエイティブのQ毎の売上 

  

14 
1Q 2Q 3Q 4Q 

  
  

  

2017年3月期 

倍 
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PLAN 

ロボット・トレーディング 

DSP 2018年３月期の重点三策 

ＤＳＰのメインシステムで 
「 VALIS-Engine」の本格的な搭載開始  

2020年度には自動化範囲を大幅に拡大  
「ロボット・トレーディング」の実現へ 
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アフィリエイト メディアプランニング 

安 定 収 益 領 域 と し て 収 益 貢 献 を 優 先  

アフィリエイト 

ホワイト広告主・ホワイト媒体 

メディアプランニング 

人 員 体 制 の 強 化  

ソニーグループ連携強化 

自 社 媒 体 の 育 成 ・ 買 収  
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新  規  事  業  
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C O M I N G  SO O N  



PostPetのモモが 
コーポレート 
キャラクターとして 
就任 

その他： 

コーポレートブランディング強化 
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