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平成 29 年 3 月 28 日 

各位 

会社名 株式会社 名古屋銀行 

代表者名 取締役頭取 中村 昌弘 

(コード番号：8522 東証・名証第一部) 

問い合わせ先 取締役経営企画部長 伊豫田 至 

(TEL：052-951-5911) 

 

第 20 次経営計画の策定について 

 

 株式会社名古屋銀行（頭取 中村 昌弘）は、今後 3 年間（平成 29 年 4 月 1 日～平成

32 年 3 月 31 日）に取り組む経営計画を策定いたしましたので、その概要についてお知ら

せいたします。 

 

記 

１．計画名称 

  

「より強く、より永く、より深く」 ～じもととの絆の深化～  

 

 満足度の高いサービスの提供を通じて「地域社会」・「地域のお客さま」・「従業員」とい

ったステークホルダーと強く、永く、深く結びつき、結果として当行自身がより強く、そ

してより永く、より深く地域に必要とされる金融機関であり続けることを目的として、当

名称を策定致しました。 

 

２．本経営計画の位置づけ 

 

「地域と徹底的に向かい合い、お客さまに対する新たな価値創造を通じて絶対的に必要

とされる金融グループであり続ける」という 10年ビジョンを達成するための具体的戦略 

 

 本経営計画を策定するに当たり、より長期的な視点で当行がどうあるべきかを明確化す

るために 10年ビジョンを策定しております。本経営計画は、10年ビジョンを達成するため

の中期的な具体的戦略となっております。 
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３．5つの基本方針 

 

・より強く ➤地域のお客さまのより豊かな生活の実現 

・より永く ➤「永年取引」を目指した体制の整備 

・より深く ➤徹底した人財教育を通じ積極的で明るい行風の醸成 

・永続的なＢＰＲ戦略による全員営業体制の強化 

➤変革を当行の文化にまで昇華 

・ガバナンス・リスク管理・コンプライアンス体制の強化 

➤積極的なリスクテイクが出来る体制の構築と法令遵守体制の徹底 

 

 

４．計数目標について 

 

  ≪期間目標：中期経営計画中不変≫ 

【事業性取引】 事業性新規融資取引先数 毎年 3,000先 

【個人取引】  個人新規作成顧客数   毎年 50,000先 

≪単年度目標：中期経営計画中年度毎設定≫ 

【事業性取引】 法人複合取引先数    29年度 17,000先 

【個人取引】  個人複合取引先数     29年度 580,000先 

 

 

５．第 20次経営計画の内容について 

 別添のとおり。 

 

以上 
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