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Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- サマリー -

1. 2016年3⽉期の状況
- サマリー -

構造改⾰が予定通り完了

売上1億9,400万、利益3,200万円計画未達

新規デ タサ ビス事業 デ タライセンス伸⻑新規データサービス事業、データライセンス伸⻑

粗利益率が前事業年度9％から24％に粗利益率が前事業年度9％から24％に

3期ぶり営業キャッシュフロー⿊字化

Ｒ＆Ｄ積極投資、ディープラーニング等分析技術進展
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Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- 前年対⽐で利益及び利益率は⼤幅に改善 -

1. 2016年3⽉期の状況
- 前年対⽐で利益及び利益率は⼤幅に改善 -

開発・運⽤の効率化・標準化と新規データライセンス事業⽴ち上がりによ
る売上総利益/利益率により営業利益は約359百万円増加

（単位：百万円/%）

2015年3⽉期 2016年3⽉期 増減

売上

（単位：百万円/%）

売上 1,801 1,756 ▲44
原価 1,647 1,330 ▲316
売上総利益 153 426 +272売上総利益 153 426 +272
(売上総利益率) (8.5%) (24.2%) (+15.8%)
販管費 575 489 ▲85
営業利益 △421 △62 +358
(営業利益率) (-23.4%) (-3.5%) (+19.8%)
経常利益経常利益 △426 △67 +358
当期純利益 △536 △91 +445
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Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- 業績修正について -

1. 2016年3⽉期の状況
- 業績修正について -

売上の期ズレにより業績下⽅修正(2016/4/15開⽰)
 第4四半期に⾒込んでいた売上約130百万円の案件が、サービスローンチ

タイミングの変更 または取引形態の変更により来期にずれ込むタイミングの変更、または取引形態の変更により来期にずれ込む

当初
業績予想

修正
業績予想 増減

①ローンチ時
期変更による

売上減少

②取引形態の
変更による
売上減少

合計
（2015/5/8） （2016/4/15） 売上減少 売上減少

売上 1,950 1,756 ▲193 50 80 130

営業利益 △30 △62 ▲32 4 40 44

①ローンチ時期の変更による売上減少①
 協業パートナーとサービス開発中である案件のローンチが、今期第4四半期から、来

期の第1四半期に変更になったことにより、今期という観点では売上/利益ともに減少

②取引形態の変更による売上減少
 当初パートナー向けの初期ライセンスおよび初期開発の案件として計画していた売上

が、パートナーとの交渉により、⻑期のライセンス提供型の取引に変更に。今期とい
う観点では売上/利益ともに減少
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Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- 営業キャッシュ・フロー -

1. 2016年3⽉期の状況
- 営業キャッシュ・フロー -

前年同期と⽐較して⼤幅に改善し、３期ぶり⿊字化
営業CF前年同期⽐較

152 200 

（単位：百万円）

50

100 

150 

-50 

0 

50 
＋352百万円＋352百万円

200

-150 

-100 

-200 
-250 

-200 

2015年3⽉期 2016年3⽉期
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Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- 営業利益推移 -

1. 2016年3⽉期の状況
- 営業利益推移 -

営業利益額が⼤きく増加傾向に
四半期ごとの営業利益推移

73 100

（単位：百万円）

7 
0

50

-28 -54 
-50
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-155 
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2015年3⽉期

第1四半期

第2四半期 第3四半期 第4四半期 2016年3⽉期

第1四半期

第2四半期 第3四半期 第4四半期
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第1四半期 第1四半期



Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- 売上総利益率推移 -

1. 2016年3⽉期の状況
- 売上総利益率推移 -

粗利益率が⼤幅な上昇傾向に
四半期ごとの売上総利益率推移

39.9%45.0%

30 0%

35.0%

40.0%
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25.0%
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0.0%
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2015年3⽉期

第1四半期

第2四半期 第3四半期 第4四半期 2016年3⽉期

第1四半期

第2四半期 第3四半期 第4四半期
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第1四半期 第1四半期



Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- BSはより筋⾁質に、⾃⼰資本⽐率上昇-

1. 2016年3⽉期の状況
- BSはより筋⾁質に、⾃⼰資本⽐率上昇-

BSはスリムアップし、⾃⼰資本⽐率も⼤きく改善

BS推移 ⾃⼰資本⽐率推移

2,000

1 405
1,754

1 405
1,754 100.0%

（単位：百万円）
BS推移 ⾃⼰資本⽐率推移

1,011
9331,000

1,500
849

579

1,4051,405

50 5%

56.8%

50.0%

75.0%

743
467

0

500

年 ⽉期末 年 ⽉期末

905 821

年 ⽉期末 年 ⽉期末

50.5%

0.0%

25.0%

【主たる増減要因（前期末対⽐）】

2015年3⽉期末 2016年3⽉期末

固定資産 流動資産

2015年3⽉期末 2016年3⽉期末

純資産 負債

2015年3⽉期末 2016年3⽉期末

流動資産：（＋）現預⾦の増加＋68百万円
（－）CCC関連案件完成による仕掛品の減少▲114百万円

固定資産：（－）ソフトウェアの減価償却等による無形固定資産の減少▲129百万円、合併による⼦会社株式の
減少▲65百万円、本社移転に伴う前オフィス保証⾦の減少▲94百万円

10Copyright©2016 SOCKETS All Rights Reserved.

負債 ：（－）CCC関連案件完成による受注損失引当⾦の減少▲131百万円、⻑期借⼊⾦の減少▲137百万円
純資産 ：（－）繰越利益剰余⾦の減少▲91百万円



Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- 財務体質の⼤幅改善 -

1. 2016年3⽉期の状況
- 財務体質の⼤幅改善 -

借⼊⾦を返済しつつ、現預⾦が増加

前年同期の累計CFの状況 2016年3⽉期の累計CFの状況
（単位：百万円） （単位：百万円）

582

+19 ▲153
＋152 合併による

現預⾦増加

410

513

▲200

＋462

営業

投資
CF

財務
CF

513

582

+50

期⾸
現⾦
及び

期末
現⾦
及び
現⾦
等物

▲158

期⾸
現⾦
及び
現⾦
等物

期末
現⾦
及び
現⾦

同等物

CF CF

本業が回復し
負債を返済している現⾦

同等物
残⾼

同等物
残⾼

営業
CF

同等物
残⾼

残⾼負債を返済している
健全なCFに

【概要】
営業CF：当期純損失の計上

【概要】
営業CF：構造改⾰による営業収⽀の改善

投資
CF

財務
CF
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営業CF：当期純損失の計上
投資CF：ソフトウェア等の投資
財務CF：⾦融機関からの借⼊

営業CF：構造改⾰による営業収⽀の改善
投資CF：保証⾦の返還、ソフトウェア投資の最適化
財務CF：⾦融機関への返済



Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- データベース利⽤者数は順調に増加 -

1. 2016年3⽉期の状況
- データベース利⽤者数は順調に増加 -

前年同期⽐+10.4%の増加

2 000

2,500
⽬標値

当社データベース利⽤者数 推移

1,500

2,000
＋10.4%＋10.4%

1,398 1,545
2,000

500

1,000
万⼈

万⼈ 万⼈

0
2015年03⽉ 2016年03⽉ 2017年03⽉

【カウントの定義】

12Copyright©2016 SOCKETS All Rights Reserved.

【カウントの定義】
：アクティブに当社サービスのデータベースを利⽤しているユーザーをカウント
：MSDBライセンス提供については、UU数をカウント
：⾃社サービスも含めたサブスクリプションモデルについては、有料会員数をカウント



Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- 期末配当について -

1. 2016年3⽉期の状況
- 期末配当について -

• 回復基調にはあるものの最終⾚字であること等を受け期末の復配は
⾒送り
今期にお は 事業 進捗等を勘案し状況に応じ 復配を検討• 今期においては、事業の進捗等を勘案し状況に応じて復配を検討

2015年3⽉期 2016年3⽉期

年間配当⾦ 0 00円 0 00円年間配当⾦ 0.00円 0.00円

＜利益配分に関する基本⽅針＞
 当社は株主の皆様に対する利益還元を、経営上の重要な課題の⼀つと認識

しております。
 ⻑期的な視点にたった安定的な配当を継続することに努めるとともに、経

営成績及び財政状態を勘案しながら利益還元を実現することを基本⽅針と
しております
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しております。



Data Base service company

1. 2016年3⽉期の状況
- 期初コミットメントに対して -

1. 2016年3⽉期の状況
- 期初コミットメントに対して -

営業 字化必達 コミット通り達成

コミットメント 結果

1. 営業CFの⿊字化必達

財務⾯
2 上記を前提として 将来への種

コミット通り達成
（累計＋152百万円）

コミット通り達成

3 ⾳楽をはじめ エンタ テイメ

2. 上記を前提として、将来への種
まきの為のＲ＆Ｄ投資原資確保

コミット通り達成
（累計＋56百万円*1をＲ＆Ｄ投資）

*1:社内⼈件費を含む

3. ⾳楽をはじめ、エンターテイメ
ント分野のメタデータ・パーソ
ナライズエンジンで圧倒的に国
内No.1に

国内メジャープラットフォーマーに
ライセンス提供へ

事業⾯
4. データベースマーケティング事

業へパートナー企業とともに具 パートナーと実証実験を重ね、⽴ち上
げへ体的な第⼀歩を踏み出す げへ

コミットメントは計画通りに達成
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コミットメントは計画通りに達成
構造改⾰についても2016年3⽉期に予定通り完了



Data Base service company
ContentsContents

1. 2016年3⽉期の状況

2 2017年3⽉期について2. 2017年3⽉期について

3. 今後の成⻑戦略

15Copyright©2016 SOCKETS All Rights Reserved.



Data Base service company

2. 2017年3⽉期について
- 基本シナリオ -

2. 2017年3⽉期について
- 基本シナリオ -

収益体質の改善進捗と新規データサービスの⽴ち上がりを踏まえ、積極的
なR&D投資を⾏い、データサービス展開、4期ぶり⿊字化へ

収益性の⼤幅な回復基調

オリジナル
デ タサ ビス

データサービス・ライセンス
拡⼤

データサービス
→

4期ぶり拡⼤ 4期ぶり
⿊字化へ

積極的なR&D/DB投資にて
プロパティ最⼤化
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Data Base service company

2. 2017年3⽉期について
- 基本シナリオ -

2. 2017年3⽉期について
- 基本シナリオ -

オリジナルデータサービスの拡⼤

ソケ ツのメタデ タ活⽤サ ビス 活⽤企業をより広めていく１年に

現在の対象市場

ソケッツのメタデータ活⽤サービス、活⽤企業をより広めていく１年に
⾳楽業界・映画業界からメーカー、流通、⼩売業界などへ

⾳楽 映像 書籍 般商材 サ ビス

当社データ
ベース

⾳楽業界
映画業界
通信業界

現在の対象市場 ⾳楽 映像 書籍 ⼀般商材 サービス

ベ ス通信業界
カラオケ業界 標準ID

今後の拡⼤対象市場

ＳＮＳ業界
インターネットメディア
広告代理店

標準ID

標準ID

標準ID

社商 社商広告代理店
放送業界
流通企業
メーカー

A社商品DB
B社商品DB

C社商品DB
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メ カ
⾦融
不動産



Data Base service company

2. 2017年3⽉期について
- 既存データサービス事業が順調に伸⻑ -

2. 2017年3⽉期について
- 既存データサービス事業が順調に伸⻑ -

既存データサービス事業が順調に推移
＜現在のデータおよびレコメンド/分析サービス提供先＞

会社名 主な内容 ご参考サービス

KDDI ⾳楽・映像・⼈物データ LISMO、ビデオパス

NTTドコモ ⾳楽 書籍デ タ ｄヒ ツ ｄミ ジ クNTTドコモ ⾳楽・書籍データ ｄヒッツ、ｄミュージック

レコチョク ⾳楽データ レコチョクベスト

TSUTAYA ⾳楽・映像・書籍データ Ｔｰsite

楽天 ⾳楽・映像・書籍データ 楽天ブックス

スペースシャワー
ネットワーク ⾳楽データネットワ ク

KADOKAWA ⼈物データ ザ・テレビジョン

U-NEXT 映像データ

 2017年3⽉期においてさらに拡⼤⾒込み
（順不同、敬称略）
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Data Base service company

2. 2017年3⽉期について
- 新規データサービス事業が順調に伸⻑

2. 2017年3⽉期について
- 新規データサービス事業が順調に伸⻑

既存ライセンス先に加え、新たなライセンス先の拡⼤へ

今期（Coming Soon）
複数のメジャープラットフォーマーへライセンス提供へ

⾳楽⾳楽

映像 デ 事業拡⼤デ 事業拡⼤映像

⼀般消費財
サービス

データライセンス事業拡⼤へデータライセンス事業拡⼤へ

サ ビス
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Data Base service company

2. 2017年3⽉期について
- R&D投資について -

2. 2017年3⽉期について
- R&D投資について -

PLの⿊字を前提にR&D投資を加速
R&D投資費⽤*1

102
120 

（単位：百万円）

102 

80

100 

56 60 

80 
＋46百万円＋46百万円

20 

40 

0 
2016年3⽉期

（実績）

2016年3⽉期

（計画）
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（実績） （計画）*1：社内⼈件費を含む



Data Base service company

2. 2017年3⽉期について
- 減価償却費負担の減少 -

2. 2017年3⽉期について
- 減価償却費負担の減少 -

Ｒ＆Ｄ投資を積極拡⼤しつつアセットの適正化により、
減価償却のPL負担は今期⽐75百万円軽減

（単位：百万円）
減価償却費推移

246 248

203
250

300

203

128150

200

50

100

0
2014年3⽉期 2015年3⽉期 2016年3⽉期 2017年3⽉期
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（実績） （実績） （実績） （計画）



Data Base service company

2. 2017年3⽉期について
- 業績予想 -

2. 2017年3⽉期について
- 業績予想 -

オリジナルデータサービス拡⼤続き、過去最⼤Ｒ＆Ｄ投資⾏うも4期ぶり経常⿊字へ

2016年3⽉期 2017年3⽉期

（単位：百万円）

2016年3⽉期
実績

2017年3⽉期
業績予想 増減

売上 1 756 2 000 +243売上 1,756 2,000 +243

営業利益 △62 25 +87

経常利益 △67 20 +87

当期純利益 △91 20 +111
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Data Base service company

2. 2017年3⽉期ついて
- 粗利益率がさらに上昇傾向 30％超えへ -

2. 2017年3⽉期ついて
- 粗利益率がさらに上昇傾向 30％超えへ -

データライセンス拡⼤により収益性の⼤幅な強化へ

30%~粗利益率推移

24%

粗利益率推移

18%

9%

2014年3⽉期 2015年3⽉期 2016年3⽉期 2017年3⽉期（予）
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Data Base service company

2. 2017年3⽉期ついて
- まとめ-

2. 2017年3⽉期ついて
- まとめ-

4期ぶり経常利益⿊字へ

新規データサービス事業が拡⼤、デファクト化へ

研究開発費⼤幅投下、ＡＩ（⼈⼯知能）活⽤データサービス技術開発

膨⼤な感性メタデータを活⽤しオンリーワン・データサービス企業へ
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Data Base service company
ContentsContents

1. 2016年3⽉期の状況

2 2017年3⽉期について2. 2017年3⽉期について

3. 今後の成⻑戦略
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Data Base service company

３. 今後の成⻑戦略
- ミッション -

３. 今後の成⻑戦略
- ミッション -

ソケッツのミッション

⼈間 想像⼒を広げ⼈間の想像⼒を広げる
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Data Base service company

３. 今後の成⻑戦略
- ミッション -

３. 今後の成⻑戦略
- ミッション -

想像⼒を広げるきっかけをつくるのが

⾳楽 映画 本⾳楽 映画 本

感性の刺激
⼈と共感
感性の刺激

旅 お気に⼊りのモノ

⾷事
ファッション 気になるイベント
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⽇々のくらし



Data Base service company

３. 今後の成⻑戦略
- ミッション -

３. 今後の成⻑戦略
- ミッション -

感性デ タ を活⽤し感性データベースを活⽤して

⼈の感性をつないで⼈の感性をつないで

⼈間の想像⼒を広げます
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- データベースを軸とした深堀と横展開 -

3.今後の成⻑戦略
- データベースを軸とした深堀と横展開 -

マ

新たな事業領域
市場規模市場規模
約5兆円

商
品
開
発/

マ
ー
ケ
テ
ィ
ン

エンター
テイメント

×
ＩＴ

データベースマーケティング横展開

サ
ー
ビ
ス

/ン
グ

ＩＴ

深
堀

深
堀

市場規模
約16兆円

メ
ニ
ュ
ー レ

コ
メ

サ
ー 商品メタDBの構築

堀 堀 約16兆円

メ
ン
ド

ー
ビ
ス

MSDB*1

ライフスタイル提案
横展開

デジタル⾳楽映像デジタル⾳楽映像
市場規模

約 億

エンターテイメント領域 ライフスタイル領域

約2,500億円
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サービス領域

*1：メディアサービスデータベース（当社が独⾃に保有する感性情報を体系化したデータベース）



Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- シナリオ-

3.今後の成⻑戦略
- シナリオ-

バリューサービス
レコメンド

パーソナライズ 分析

オリジナル
プラットフォーム

デ タ

2 3

予測 制作 未来
サ ビス

データ
ベース サービス⾦融 プランニング

データサービス
(デ タデファクト)

1

プロファ

(データデファクト)
⾳楽業界 映画業界

プロファ
イリングメディア企業 メーカー

流通サービス ＥＣ企業

既に提供してい
る業界･事業
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⾦融 通信業界
今後提供してい

く業界･事業



Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- バリューサービスの事業展開 -

3.今後の成⻑戦略
- バリューサービスの事業展開 -

マーケティング⽀援・商品開発マ ケティング⽀援 商品開発

制作・発掘・育成・⾦融
デ
ー
タ

分析・予測

タ
ベ
ー
ス
活

パーソナライズドレコメンド

活
⽤
領
域
の

レコメンド

の
拡
⼤

オリジナルデータベース
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- 成⻑のコアとなるソケッツのデータ分析技術 -

3.今後の成⻑戦略
- 成⻑のコアとなるソケッツのデータ分析技術 -

リアルタイム分析リアルタイム分析

リアルタイムデータ • エンティティ分析
• ⾏動予測
• ユーザーアクション
• ネットワーク/セン

サ

• エンティティ分析
• ⾏動予測
• ユーザーアクション
• ネットワーク/セン

サ情報取得デ タ化情報取得デ タ化 サ ビス分析サ ビス分析

構造化データ • データクレンジング
• ストリーム解析
• データクレンジング
• ストリーム解析

• ディスカバリー
• 分析後データ
• ディスカバリー
• 分析後データ

サーサー情報取得データ化情報取得データ化 サービス分析サービス分析

ストリ ム解析
• データ形状統合
• マスター構造

ストリ ム解析
• データ形状統合
• マスター構造

分析後デ タ
• クロスカテゴリー
• 予測モデル

分析後デ タ
• クロスカテゴリー
• 予測モデル

• ⽣データ
構造化デ タ

• ⽣データ
構造化デ タ

⾮構造化データ

• 構造化データ
• ⾃然⾔語解析
• マッチング
• 機械学習
• 深層学習

ニュ ラルネットワ ク

• 構造化データ
• ⾃然⾔語解析
• マッチング
• 機械学習
• 深層学習

ニュ ラルネットワ ク不要なデ タ • ニューラルネットワーク
• グラフマイニング
• ニューラルネットワーク
• グラフマイニング

データランディングデータランディング
分析エリア分析エリア

不要なデータ
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分析エリア分析エリア
アーカイブアーカイブ



Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- 売上はよりライセンス主体に -

3.今後の成⻑戦略
- 売上はよりライセンス主体に -

⾼利益率の運⽤/ライセンスが売上の割合が増加することで、売上総利益率が向上
その利益を原資に営業利益率を意識したR&D投資を⾏うことで継続的成⻑を⽬指す

開発 運⽤/ライセンス

売上構成イメージ

売上総利益率 営業利益率

利益率イメージ

30億〜 50％〜30億〜 50％

20％〜
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- 重視する指標：データベース利⽤者数-

3.今後の成⻑戦略
- 重視する指標：データベース利⽤者数-

運⽤/ライセンス提供売上のKPIであるデータベース利⽤者数は、2017年3⽉期で⽬
標としていた2,000万⼈を達成し、2020年3⽉期には3,000万⼈⽔準を⽬指す

3,500
約3 000万⼈

データベース利⽤者数実績及びイメージ

2,500

3,000
約3,000万⼈

約2,000万⼈

1,500

2,000 1,545万⼈1,545万⼈

500

1,000

0
2012年

3⽉期

2013年

3⽉期

2014年

3⽉期

2015年

3⽉期

2016年

3⽉期

2017年

3⽉期

2018年

3⽉期

2019年

3⽉期

2020年

3⽉期
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

特徴量解析 → メタデータ成分抽出

数千万曲単位のメタデータ化実現へ
■ ⾳楽成分を画像として扱い特徴量分析
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

ＡＩ（⼈⼯知能）検索・レコメンドへ
〜オリジナルメタを活⽤したナレッジ検索・レコメンドの実現

オリジナルメタとニューラルネットワークなどマイニング技術の融合

〜オリジナルメタを活⽤したナレッジ検索・レコメンドの実現

36Copyright©2016 SOCKETS All Rights Reserved.



Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

⾳楽 × 健康 の実証アプローチ

脳波／⼼拍リズムコヒーレンスについて

脈と脈の間隔が、0.859秒、0.793秒、0.726秒のように変動している

脳と⼼拍が同期した状態（バランスがいい／覚醒）

脳と⼼拍の同期 ：「交感神経」と「副交感神経」バランスがいい → 覚醒状態

測定⽅法測定⽅法
⽑細⾎管に⾚外線を照射し、
その反射された取得された情
報から、へモグラビン量を測
定し その増減から⼼拍コ

脳と⼼拍が⾮同期した状態（カオス、リラックス状態）

定し、その増減から⼼拍コ
ヒーレンスを測定
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

グラフマイニング

⼤規模グラフデ タの分析 可視化⼤規模グラフデータの分析・可視化

動向:
単純な表構造デ タから 特徴 ⼈ 物 場所とい た 多様な情報のつながりを表現するグラフ構造へ単純な表構造データから、特徴・⼈・物・場所といった 多様な情報のつながりを表現するグラフ構造へ

技術:
⼤規模グラフの⾼速処理エンジン: 1億規模の データを数分で分析⼤規模グラフの⾼速処理エンジン: 1億規模の データを数分で分析

グラフマイニングの応⽤例 ：
マーチャンダイズ分析 ウェブグラフ ソーシャル分析 トレンド分析 IoT での応⽤マ チャンダイズ分析,ウェブグラフ,ソ シャル分析,トレンド分析,IoT での応⽤

オリジナルメタと分析技術を活⽤したオリジナルメタと分析技術を活⽤した

オンリーワンデータサービス開発へ
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

⻑いクラスタを時系列分解して可視化

⼤規模データの⾼速解析とオリジナルメタデータの活⽤

⻑ 系列分解 可視化

短いクラスタを時系列⽅向の関連を導⼊して可視化短いクラスタを時系列⽅向の関連を導⼊して可視化



Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

グラフマイニングによる エンターテイメント×ＩＴ アプローチ



Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

3.今後の成⻑戦略
- Ｒ＆Ｄ例-

グラフマイニングによるデータベース・マーケティング

特定軸影響⼒データ
1. 勝新太郎
2 三⾕幸喜2. 三⾕幸喜
3. 北⼤路欣也
4. ビートたけし . 
5. 蜷川幸雄
6 三船敏郎
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6. 三船敏郎



Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- 360°LIFEʼs -

3.今後の成⻑戦略
- 360°LIFEʼs -

ソケッツは、毎⽇のくらしにオリジナルデータサービスで役に⽴ちます
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- エンターテイメントから⽣活提案へ-

3.今後の成⻑戦略
- エンターテイメントから⽣活提案へ-
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- ソケッツが実現する世界観-

3.今後の成⻑戦略
- ソケッツが実現する世界観-

ひとりひとりの想像⼒の翼に役に⽴ち、ちょっと良い時間を創り続けます
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Data Base service company

3.今後の成⻑戦略
- ソケッツが実現する世界観-

3.今後の成⻑戦略
- ソケッツが実現する世界観-

⼈の気づきをつなぐ会社⼈の気づきをつなぐ会社
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Data Base service company
予測に関する注意事項予測に関する注意事項

本資料における予想数値は 発表⽇現在にお 当社が本資料における予想数値は、発表⽇現在において当社が
⼊⼿可能な情報及び合理的であると判断する⼀定の前提
に基づき作成したものであり 実際の業績等は 今後のに基づき作成したものであり、実際の業績等は、今後の
様々な要因により予想数値と異なる場合があります。

【お問い合わせ先】
株式会社ソケッツ株 会社
〒151-0051 東京都渋⾕区千駄ヶ⾕四丁⽬23番5号
担当：コーポレート本部 堀江
Tel：03-5785-5518  Fax：03-5785-5517
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E-mail：ir@sockets.co.jp


