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（証券コード2145）
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会社概要（平成２６年３月３１日現在）

データリンクス株式会社 （英語表記 ＤＡＴＡＬＩＮＫＳ ＣＯＲＰＯＲＡＴＩＯＮ）

昭和57年5月1日

3億902万4千円

東京証券取引所ＪＡＳＤＡＱ（証券コード2145）

３５１名

東京都新宿区西新宿2-7-1 小田急第一生命ビル 25階

・横浜営業所（横浜市西区北幸）
・北関東営業所（さいたま市大宮区宮町）
・東北営業所（仙台市青葉区中央）

■システムソリューションサービス事業
・ＷＥＢインテグレーション
・データマイニングソリューション
・基幹系システムソリューション

■ＢＰＯサービス事業
・人材派遣サービス
・人材紹介サービス
・アウトソーシングサービス

2,159,000株

社 名

設 立

資本金

発行済株式数

株式市場

従業員数

本社所在地

営業所

事業内容
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平成２６年３月期 決算説明会

Ⅰ．平成26年3月期 決算概要について

Ⅱ．平成27年3月期 業績予想について
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Ⅰ．２６年３月期 決算概要

１．業績の状況

３．セグメント別収益の状況

２．マーケット別売上高の状況

４．財務の状況

５．ＴＯＰＩＣＳ

Ⅰ．平成26年3月期 決算概要について
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前年同期
実績

当期実績 増減額 増減率 業績予想 増減額 増減率

7,727 7,851 124 1.6% 7,847 4 0.1%

228 273 44 19.6% 273 0 0.0%

営業利益率 3.0% 3.5% - - 3.5% - -

230 275 45 19.6% 275 0 0.0%

経常利益率 3.0% 3.5% - - 3.5% - -

135 156 21 15.7% 160 ▲3 ▲2.1%

当期純利益率 1.8% 2.0% - - 2.0% - -

経常利益

当期純利益

（単位：百万円）

売上高

営業利益
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１．業績の状況

記載の数字はいづれも百万円未満は切り捨ての数値。
※業績予想は平成26年2月5日の公表値です。

前年同期比、増収増益決算にて終了

Copyright©DATALiNKS Corporation All Rights Reserved 6

１．業績の状況（売上高）

売上高実績：7,851百万円（前年同期比＋1.6％）

システムソリューション
サービス（＋196）

アウトソーシング
サービス（＋220）

人材派遣サービス
（△292）

人材派遣サービスの大幅減収をアウトソーシングサービス及びシステムソリューシュ
ンサービスの増収で補った結果、全体で124百万円の増収。

単位：百万円

BPOサービス
（計△72）

※有料紹介派遣含む
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１．業績の状況（営業利益）

営業利益実績：273百万円（前年同期比＋19.6％）

単位：百万円

【3.0％】

【3.5％】

△44△44
＋80＋80

＋9＋9

＋44【＋0.5P】

増収による
売上総利益の

増加

粗利の改善に
よる売上総利益

の増加

戦略投資・組織再編等
による販売費の増加
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２．マーケット別売上高の状況

前年同期比 ＮＴＴマーケットは低調も、その他市場は増加（10.2％）

（百万円）

64.6％ 61.6％

ＮＴＴマーケットの状況（構成比率）

（百万円）

50.4％

14.1％

35.6％

49.0％

13.5％

37.4％

ＮＴＴ東日本、他

ＮＴＴドコモ-G

ＮＴＴデータ-G

・NTTマーケットの減収分をその他市場売上の拡大により、リカバリー。
・システム受託開発ニーズの高いNTTデータGは増加基調。
・NTTドコモGやNTT東日本等は、コスト抑制等の影響もあり減少傾向。

増減率△5.7％

増減率△6.8％

増減率+2.0％

ＮＴＴマーケット

計3,878 計3,996

△154
（△3.1％）

+278
（+10.2％）
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３．システムソリューションサービス収益の状況

売上高は、ネットワーク系監視・運用関連、BI・税関連等エンタプライズ案件が牽引し、5.8％の増収。
セグメント利益は、戦略的投資コストが増加したが利益改善に努めた結果、2.3％の増益。

セグメント利益

465
475

（+10、+2.3％の増益）

（売上高） （ｾｸﾞﾒﾝﾄ利益）

単位：百万円

NW系監視・運用関連（+122）
・Wi-Fi無線監視売上等が増加

税関連開発（+47）
・電子申告関連との
連携売上が好調

IM関連（+27）

BI関連（+57）
・医療系やシンクタンク系
売上が好調

金融関連（△71）
・共済関連の縮小
・不採算案件の撤退等

その他（+15）

（+196、+5.8％の増収）
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３．BPOサービス収益の状況

売上高は、アウトソーシングサービス増収なるも人材派遣サービスの大幅減少で1.7％の減収。
セグメント利益は、人材派遣サービスの不振をアウトソーシングサービスでカバーし、15.1％の増益。

単位：百万円

アウトソーシングサービス
（＋220、＋20.4％の増収）
・主力の物販系ビジネス業務量増加
に伴う売上拡大。

人材派遣サービス
（△285、△9.0％の減益）
・ＮＴＴ関連を中心にコスト削減や内製
化政策による縮小や終了に伴う売上
減収。

（売上高） （ｾｸﾞﾒﾝﾄ利益）

有料紹介派遣サービス（△8）

セグメント利益

188

216
（+28、+15.1％の増益）

（△72、△1.7％の減収）
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４．財務の状況

（単位：百万円）

自己資本比率は74.9％（前事業年度末より＋2.5Ｐ増加）

当期
実績

構成比
（％）

流動資産 3,322 94.9

固定資産 177 5.1

資産合計 3,499 100.0

流動負債 857 24.5

固定負債 20 0.6

負債合計 877 25.1

純資産合計 2,622 74.9

負債・純資産合計 3,499 100.0

備考

資
産
の
部

現金及び預金
売掛金

有形固定資産
投資その他の資産

60
94

※記載の数字はいづれも百万円未満は切り捨ての数値。

自己資本比率74.9％
※前事業年度末比　＋2.5P増加

負
債
・
資
本
の
部

2,220
975

未払金
未払法人税等

325
78
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５．ＴＯＰＩＣＳ

~「電子申告ソリューション」の販売及び導入サポートの本格化~

新規ユーザー獲得に向けたビジネス拡大への期待

平成２６年１月からの「給与支払調書等の電子データによる提出義務化」により、データ
リンクスではお客様の義務化に向けた対応準備のサポートを行ない、電子申告に関する
お客様のニーズに応じたソリューションを提供しています。

・東京都様、全国展開レストランチェーン店様
・大手空調設備系企業様、通信系企業様、他

H25年度
新規獲得ユーザー数14件
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Ⅱ．平成27年3月期 業績予想について

Ⅱ．平成27年3月期 業績予想について

１．次期（27年3月期）の事業運営体制

２．（セグメント別）事業環境における見通し

３．27年3月期 通期業績予想について

４．中期経営方針に向けた次期取組み

5．利益配分に関する基本方針及び配当計画
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１. 次期（27年3月期）の事業運営体制

※□枠は、新設または統合

公共・金融ビジネス部

法人ビジネス部

データサイエンス部

マネジメントサービス部

ICT戦略部

キャリアサービス部

物販サポートサービス部

アウトソーシングサービス部

横浜営業所

北関東営業所

東北営業所

株主総会

取締役会

監査役会

ソリューション事業部

キャリアネット事業部

コーポレートサービス統括部

代表取締役

監査室

システムソリューション
サービス

ＢＰＯサービス

お客様に対し、
その機能や役割を
より明確化した
組織へ変更

26年6月末を以て、閉鎖し、
その一部の機能を北関東営
業所へ統合

26年4月1日より実施
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２．システムソリューションサービス事業環境における見通し

システムソリューションサービス売上高で＋217百万円（＋6.1％）
セグメント利益で＋39百万円（＋8.1％）の増収増益見通し

通期予想 前期実績 増減額 増減率

3,800 3,582 +217 +6.1%

セグメント利益 515 475 +39 +8.1%

システムソリューション
サービス売上高

（単位：百万円）

公共・金融ビジネス領域は、メガバンク・生損保・税番号制度など
成長が期待出来る事業領域は増加

法人ビジネス領域は、製造・サービス・流通業向けの
業務アプリ開発等の需要増加（intra-mart・Biz∫・・・）

ビッグデータ領域に関するデータサイエンティスト市場は拡大見通し
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２．BPOサービス事業環境における見通し①

アウトソーシング事業は過去、増収推移も
人材派遣事業は減収で推移

BPO（業務別）売上高内訳推移

⼈材派遣事業の減収傾向は変らず
（H23/3期より30.2％の減収率）

アウトソーシング事業は増収基調
（H23/3期より109.3％の増収率）

単位：百万円
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通期予想 前期実績 増減額 増減率

4,055 4,269 △214 △5.0%

人材派遣サービス 2,810 2,968 △158 △5.4%
アウトソーシングサービス 1,245 1,300 △55 △4.2%

セグメント利益 176 216 △39 △18.4%

ＢＰＯサービス売上高

（単位：百万円）

人材派遣の収益悪化で売上高△214百万円（△5.0％）
セグメント利益で△39百万円（△18.4％）の減収減益見通し

人材派遣は、派遣先企業における事業統廃合やロケーション移転等の
影響、派遣法改正による人材活用の選別化（直雇用、アウトソーシング）

による影響

アウトソーシングは、特定ユーザー依存度高によるリスク増加傾向
（物販ビジネスユーザーにおける業務量減少等の影響）

２．BPOサービス事業環境における見通し②

※有料紹介派遣サービスは人材派遣サービスへ含む

通期予想 前期実績 増減額 増減率

7,855 7,851 ＋3 0.0%

260 273 △13 △4.8％

営業利益率 3.3% 3.5% - -

262 275 △13 △5.0％

経常利益率 3.3% 3.5% - -

153 156 △3 △2.2％

当期純利益率 1.9% 2.0% - -

92銭 52銭 60銭
70円 72円 1円

経常利益

当期純利益

1株当たり
当期純利益

△2.2％

（単位：百万円）

売上高

営業利益
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３．27年3月期 通期業績予想について

※記載の数字はいづれも百万円未満は切り捨ての数値。

売上高は前期額確保も、利益は減益予想。
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３-①．27年3月期 通期業績予想（売上高）について

売上高は、7,855百万円（前期比+3百万円）の微増予想

システムソリューション
サービス

（＋217、+6.1％）

アウトソーシング
サービス

（△55、△4.2％） 人材派遣サービス
（△158、△5.4％）

BPOサービス
（計△214、△5.0％）

※有料紹介派遣含む

単位：百万円
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３-②．27年3月期 通期業績予想（営業利益）について

営業利益は、262百万円（前期比△13百万円）の減益予想

単位：百万円

△13△13

△39△39+39+39

△13【△0.2P】

システムソリューション
サービス増収に伴う
売上総利益の増加

BPOサービス減収に
伴う売上総利益の
減少

（販売費・一般管理費の増加）

新卒採用数の増加や研修
費、情シス強化に向けた戦
略的投資コストの増加

【3.5%】

【3.3%】
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４. 中期経営方針に向けた次期取組み

④人 材 活 用 ・ 育 成

⑤組 織 変 革

事業の戦略的推進

経営基盤の確立

●「労働」集約型から「知識」集約型への変⾰
●役務提供型から業務受託型への変⾰
を⽬指し、新たなビジネスモデルを構築する。

●戦略的ビジネス強化を推進
●新たなPKGソリューションの創出と展開
●第三の柱となる新規事業への取り組み

●Ｍ＆A、PKGアライアンス等への展開
●⽣産性向上の強化/事業部間連携

●優秀な⼈材の重要案件配置・ローテーション
●研修体制強化によるヒューマンスキル底上げ

●組織特性や役割に応じた編成
●意識決定の迅速化に即応した体制

③事 業 基 盤 の 強 化

①ビジネスモデルの変革

②イノベーションの創出

⑥経営管理力の強化
●社内情報システムの強化
●コンプライアンス・リスクマネジメント強化
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４①. システムソリューションサービス事業

得意（技術）領域において業務ノウハウを強みに変える！

ビジネスモデルの変⾰
労働集約型 → 知識集約型

サブコントラクタ → プライムコントラクタ

イノベーションの創出
戦略的ビジネスの強化

ＩＴビジネスと⼈材ビジネスの融合

技術スキル

プロジェクト管理

資格取得コミュニケーション

提案スキル

営業スキル

intra-martビジネス 分析ビジネス ERP 運用設計（自動化）

金融/製造・流通・自動車 法人・ヘルスケア 販売・会計・SFA マイナンバー/税務

Intra-mart
Biz∫

Intra-mart
Biz∫ TerasolunaTerasoluna .NET.NET 分析

分散処理
分析

分散処理 CloudCloud先端技術
の強化

PKGベンダーアライアンス強化
M&A戦略の推進

人材育成・BP拡大→ニアショア
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４-②. BPOサービス事業

-人材派遣・アウトソーシングビジネスの質の転換-
自社ノウハウに付加価値を加えた新規事業の創出！

⼈材派遣・アウトソーシングビジネスの質の転換
◇⼈材派遣ビジネス IT派遣への取組み強化

シニアスタッフ登録者の強化（専⾨性の⾼いシニア層の活⽤）
◇アウトソーシング 既存の⼈材派遣から部⾨、部署のフルアウトソーシング化

期間限定型・繁忙期対応型アウトソーシングへの展開

⾃社のノウハウを活かしたイノベーションの創出

⼈材派遣サービス アウトソーシングサービス

M&A戦略 異業種事業提携 ノウハウ確保（強化）

◇ハイブリッド型
アウトソーシング

取引先のコアビジネスと当社の複数業務のアウトソーシング
及び⼈材派遣サービスを組み合わせた業務範囲の拡充

◇⼈材ビジネスと
ＩＴビジネスの融合

コールセンターやBI機能等を連携した新規ビジネスの構築や
アウトバウンド事業＋訪問販売⽀援による営業受託業務の強化
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企業体質の強化及び今後の事業展開を勘案し、配当性向30％を目安に
各期の業績を考慮しつつ、安定的・継続的な配当を維持

5．利益配分に関する基本方針及び配当計画

26年3月期は 配当額21円を予定

（円） （配当性向比率）
25/3実績値までは、
100分割実施に置き換
えて表示しております。
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本資料及び本プレゼンテーションの説明に含まれる予想数値及び将来の
見通しに関する記述・言明は、現在、データリンクス株式会社として入手
可能な情報をもとにした見通しを前提としたものであります。

データリンクス株式会社の将来の事業運営状況、日本国内及び海外の経
済の状況、市場の変動、サービスの価格、競争による影響、新商品・サー
ビス・新事業の業績、及びその他の状況の変化により、実際の業績・成果
は予想や概算とは大きく異なることがあります。実際の業績が予想されて
いる概算通りになることを保証するものではありません。

本資料及びプレゼンテーション説明について


