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投資家の皆様へのご注意
当社が開⽰する情報の中には、「将来の⾒通しに関する記

述」が含まれていることがありますが、これらは現在におい
て⼊⼿可能な情報及び仮定に基づき当社が作成したものであ
り、その内容を保証するものではありません。

実際の業績等はさまざまな要因により⼤きく異なる可能性が
あります。
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2014年3⽉期 決算概要１

2015年3⽉期 業績予想2
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2014年3⽉期 決算概要１
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端末販売市場

販売台数は堅調に推移

販売台数 純増契約数
(千回線)

※出典：各社決算発表資料

(千台)

※出典：各社決算発表資料
※auの販売台数はFY12以降はパーソナルセグメントを掲載
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通期決算概況

2013/3 A 2014/3 B
2014/3 通期

予想 C増減率

B/A

達成率

B/C

販売台数(万台) 255 306 +19.8% ‐ ‐

売上高 209,303 292,364 +39.7% 295,000 99.1%

売上総利益 37,191 45,179 +21.5% ‐ ‐

販売管理費 31,288 38,211 +22.1% ‐ ‐

営業利益 5,903 6,968 +18.0% 6,200 112.4%

経常利益 6,034 7,050 +16.8% 6,300 111.9%

税引前当期純利益 5,787 7,228 +24.9% ‐ ‐

当期純利益 3,092 4,002 +29.4% 3,300 121.3%

EBITDA 8,045 9,401 +16.9% ‐ ‐

合併による規模拡⼤により増収増益

[単位：万台/百万円]
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決算概況（4Q会計期間）

2013/1-3

4Q A

2014/1-3

4Q B

2013/10-12

3Q（3ヵ月） C
増減率

B/A

増減率

B/C

販売台数(万台) 86 86 △0.1% 78 +10.2%

売上高 71,527 81,049 +13.3% 80,954 +0.1%

売上総利益 12,052 12,450 +3.3% 10,704 +16.3%

販売管理費 9,978 9,989 +0.1% 8,327 +20.0%

営業利益 2,074 2,461 +18.7% 2,376 +3.6%

経常利益 2,125 2,467 +16.1% 2,397 +2.9%

税引前四半期純利益 2,042 2,846 +39.4% 2,271 +20.0%

四半期純利益 1,128 1,556 +37.9% 1,360 +6.5%

EBITDA 2,770 3,091 +11.6% 2,966 +4.2%

3⽉商戦での販売好調、付属品等の携帯関連商品の販売増により増収増益

[単位：万台/百万円]
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決算概況（3Q＋4Q）

2013/3

3Q+4Q A

2014/3

3Q+4Q B

2014/3

2Q累計 C増減率

B/A

増減率

B/C

販売台数(万台) 166 164 △1.1% 141 +15.7%

売上高 140,010 162,004 +15.7% 130,360 +24.3%

売上総利益 23,663 23,155 △2.2% 22,024 +5.1%

販売管理費 19,688 18,317 △7.0% 19,902 △8.0%

営業利益 3,975 4,837 +21.7% 2,121 +128.0%

経常利益 4,060 4,865 +19.8% 2,185 +122.6%

税引前四半期純利益 3,893 5,118 +31.5% 2,109 +142.6%

四半期純利益 2,126 2,916 +37.1% 1,086 +168.6%

EBITDA 5,360 6,058 +13.0% 3,335 +81.6%

12⽉商戦の苦戦で売上総利益は微減、販管費削減で増益確保

[単位：万台/百万円]
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四半期業績の推移
経費・利益（億円） 売上⾼（億円）

5.7 11.3 13.4 
17.1 7.5 

16.2 
7.3 

18.2

3.2 
16.0 

19.0 

20.7 
11.2 

10.0 
23.8 

24.6 

0

100

200

300

400

500

600

700

800

900

1,000

0

50

100

150

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

販売管理費(左軸) 営業利益(左軸) 売上高(右軸)

FY10 FY11 FY12 FY13

パナソニック テレコム
合併



Copyright 2014 © All rights reserved, CONEXIO Corporation 9

当第４四半期の取り組み
全社  業務改⾰ﾌﾟﾛｼﾞｪｸﾄの推進

コンシューマ
事業

法⼈
事業

SDｶｰﾄﾞやｱｸｾｻﾘｰ等の付属品を積極販売
ｽﾏﾎｺｰﾃﾞｨﾈｲﾄﾎﾟｰﾀﾙ「nexi（ﾈｸｼｨ）」

会員数22万⼈超（2014年3⽉末時点）
移転・改装（10店舗）、閉鎖（3店舗）
店頭受付時間の短時間化
⼈員の最適配置

合併に伴う顧客基盤拡充を活かしｸﾛｽｾﾙ
提案営業によりﾏﾈｰｼﾞﾄﾞｻｰﾋﾞｽおよびMDMｻｰﾋﾞｽの導⼊社数増
ｾｰﾙｽﾌｫｰｽ・ﾄﾞｯﾄｺﾑ社の営業⽀援ｸﾗｳﾄﾞｻｰﾋﾞｽ「Sales Cloud」を
⾃社利⽤。ﾀﾌﾞﾚｯﾄを使った営業活動の「⾒える化」を実現。
⇒⾃社利⽤の経験をもとに法⼈企業様へ業務効率化を提案
ﾌﾟﾘﾍﾟｲﾄﾞｶｰﾄﾞ（POSAｶｰﾄﾞ）販売は順調に拡⼤
集合住宅向けｲﾝﾀｰﾈｯﾄ接続ｻｰﾋﾞｽ、M2Mを提供
ﾋﾞｼﾞﾈｽｾﾝﾀｰの拠点統合等、業務の集約、効率化推進
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販売台数実績
通 期 ： 合併により⼤幅増加

第4四半期 ： ｷｬﾘｱ認定ｼｮｯﾌﾟを中⼼に3⽉商戦好調
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75万台40万台 49万台 80万台 86万台 66万台 78万台 86万台+19.8％
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事業の種類別売上⾼・営業利益
ｺﾝｼｭｰﾏ ：合併効果により販売台数増、付属品等の携帯関連商品の販売も増加
法⼈ ：販売減により減収、ﾏﾈｰｼﾞﾄﾞをはじめｿﾘｭｰｼｮﾝﾋﾞｼﾞﾈｽの好調により増益

※営業利益は間接部門経費配賦前

2013/1-3

4Q（3ヵ月）
A

2014/1-3 

4Q（3ヵ月）

B

2013/3

（通期）

C

2014/3

（通期）

D
増減率

B/A
増減率D/C

売上高合計 71,527 81,049 +13.3% 209,303 292,364 +39.7%

ｺﾝ

ｼｭｰ
ﾏ

事業

商品売上高 45,131 52,493 +16.3% 133,319 199,341 +49.5%

手数料収入 20,396 23,127 +13.4% 58,227 75,829 +30.2%

売上高 65,527 75,621 +15.4% 191,546 275,170 +43.7%

営業利益※ 2,465 2,849 +15.6% 7,276 8,506 +16.9%

法人

事業

商品売上高 2,142 1,814 △15.3% 5,640 5,079 △10.0%

手数料収入 3,154 2,893 △8.3% 9,625 9,290 △3.5%

ﾌﾟﾘﾍﾟｲﾄﾞｶｰﾄﾞ情
報 702 720 +2.5% 2,490 2,824 +13.4%

売上高 5,999 5,428 △9.5% 17,757 17,193 △3.2%

営業利益※ 715 782 +9.3% 1,859 2,313 +24.4%

[単位：百万円]
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2015年3⽉期 業績予想2
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2015年3⽉期の事業環境ならびに経営⽅針

⼈財育成

成⻑へ
向けて

 継続的な業務⾒直し、外部流出ｺｽﾄ抑制
 在庫の適正管理
 ⽣産性の向上/⼈員の適正配置

ｺｽﾄ
構造改⾰

 市場動向：
・ﾌｨｰﾁｬｰﾌｫﾝからｽﾏｰﾄﾌｫﾝ、初期ｽﾏｰﾄﾌｫﾝから最新ｽﾏｰﾄﾌｫﾝへの買替ﾆｰｽﾞがあり需要は底堅い。
・消費税増税による個⼈消費への影響などの不安な要素もある。
 通信ｷｬﾘｱ：
・お客様獲得競争が落ち着き既存のお客様を囲い込む通信料⾦の競争に変化する可能性がある。

事業環境

 お客様⼀⼈（お客様⼀社）あたりの収益増⼤
【ｺﾝｼｭｰﾏ事業】

• ｱｸｾｻﾘｰ等の携帯周辺商材・ｺﾝﾃﾝﾂ販売の強化
• ﾘｱﾙ拠点と連携したﾎﾟｰﾀﾙｻｲﾄ「nexi」の収益化
【法⼈事業】
• ﾏﾈｰｼﾞﾄﾞｻｰﾋﾞｽ/mobile biz suite/ｸﾗｳﾄﾞの営業強化
• ﾌﾟﾘﾍﾟｲﾄﾞｶｰﾄﾞ、M2M等の拡⼤

 収益の多⾓化へのﾁｬﾚﾝｼﾞ

 ﾌﾚｷｼﾌﾞﾙな勤務体系による働き⽅改善
 新企業理念の浸透
 ｺﾝﾌﾟﾗｲｱﾝｽ意識の醸成

経営⽅針 販売動向は読みづらい



Copyright 2014 © All rights reserved, CONEXIO Corporation 14

ｺﾝｼｭｰﾏ事業：ｼｮｯﾌﾟ紹介（ﾄﾞｺﾓｼｮｯﾌﾟ錦⽷町店）
 2014年4⽉4⽇にｱﾙｶｷｯﾄ錦⽷町8階に移転ﾘﾆｭｰｱﾙｵｰﾌﾟﾝ

した。

 ｱｸｾｻﾘｰｺｰﾅｰを充実させ、受付ｺｰﾅｰから⼊ってすぐに
ｺｰﾅｰを設置。お客様が⼿に取りやすく、⾒ることが
できる。

 都内で最⼤級の展⽰ｽﾍﾟｰｽがあり、ﾌﾛｱ中央には雑誌を
読みながらｽﾏｰﾄﾌｫﾝを操作できる体験ｽﾍﾟｰｽや広いｷｯｽﾞ
ｽﾍﾟｰｽがある。

 ﾃﾞｼﾞﾀﾙｻｲﾈｰｼﾞやﾀﾌﾞﾚｯﾄを利⽤した通信料⾦のご案内や
価格のご案内を⾏い、紙の利⽤を削減している。

＜ﾄﾞｺﾓｼｮｯﾌﾟ 錦⽷町店＞
■住所：墨⽥区錦⽷2-2-1 ｱﾙｶｷｯﾄ錦⽷町8階
■電話：0120-773-779
■営業時間：10:00〜20:00
■定休⽇：無休
■URL：http://www.docomoshop.co.jp/kinshicho/
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ｺﾝｼｭｰﾏ事業：nexi（ネクシィ）

2013年12⽉21⽇（⼟）にｽﾏﾎｺｰﾃﾞｨﾈｰﾄﾎﾟｰ
ﾀﾙ『nexi（ﾈｸｼｨ）』をｵｰﾌﾟﾝ。
ｽﾏﾎをより快適に使いこなすための初⼼者
向けの情報やｱﾌﾟﾘｹｰｼｮﾝの紹介、ｱｸｾｻﾘｰ・
便利ｸﾞｯｽﾞの販売を提供。

【画⾯ｲﾒｰｼﾞ】

ｽﾏﾎｺｰﾃﾞｨﾈｰﾄﾎﾟｰﾀﾙ
『nexi』はこちらから
（ｽﾏﾎでのｱｸｾｽをおすすめ
します）

ｽﾏﾎｱｸｾｻﾘｰｺｰﾅｰでは、15,000点以上の商
品を取扱い。
Nexiﾌﾞﾛｸﾞでは、新しいｱｸｾｻﾘｰの紹介を
⾏っている。
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ｽﾏｰﾄﾃﾞﾊﾞｲｽをﾋﾞｼﾞﾈｽに活⽤するための各種ｿﾘｭｰｼｮﾝを
ﾜﾝｽﾄｯﾌﾟで提供

ｾｷｭﾘﾃｨﾘｽｸの回避
MDMやURLﾌｨﾙﾀﾘﾝｸﾞを利⽤した失敗しないｾｷｭﾘﾃｨ対策を初
期ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞからお⼿伝いし、貴社に最適なｾｷｭﾘﾃｨﾎﾟﾘｼｰと
ﾂｰﾙを提供します。

• ＭＤＭ（ﾓﾊﾞｲﾙﾃﾞﾊﾞｲｽ管理）
• ＵＲＬﾌｨﾙﾀﾘﾝｸﾞ
• ＳＳＯ（ｼﾝｸﾞﾙｻｲﾝｵﾝ） など

業務効率の向上
ｽﾏｰﾄﾃﾞﾊﾞｲｽによって場所と時間の制約から解放されること
で、残業代や交通費などのｺｽﾄ削減や、管理業務の負荷低
減など、⼀層の業務効率化が実現できます。

• ＩＰ電話
• Ｗｅｂ会議ｼｽﾃﾑ
• ｅ－ﾗｰﾆﾝｸﾞ など

営業⽀援
紙の資料は持ち歩かず、ﾒｰﾙﾁｪｯｸや報告書作成に帰社せ
ず、管理者はどこにいても最新状況を把握できる。営業部
⾨が売り上げアップに集中できる環境づくりをお⼿伝いし
ます。
• ｵﾝﾗｲﾝｽﾄﾚｰｼﾞ
• ｸﾞﾙｰﾌﾟｳｪｱ など

ＢＣＰ
BCP(事業継続計画)を策定するには何が必要で、何を最初
に⽤意するのか？
初動対応の安否確認ｼｽﾃﾑから、通信⼿段確保、ﾃﾚﾜｰｸｽﾀｲﾙ
まで幅広く提案します。
• 安否確認ｼｽﾃﾑ
• ﾘﾓｰﾄﾃﾞｽｸﾄｯﾌﾟ など

法⼈事業：mobile biz suite （ﾓﾊﾞｲﾙ ﾋﾞｽﾞ ｽｲｰﾄ)
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法⼈事業：Sales Cloud

問合せ
履歴

ﾀﾞｯｼｭﾎﾞｰﾄﾞ取引先

契約

取引先
責任者

商談

活動

ﾚﾎﾟｰﾄ

salesforce.comの代理店として、⾃社での利⽤経験を踏まえて、お客様のｽﾑｰ
ｽﾞな導⼊⽀援ｻｰﾋﾞｽを展開

ﾓﾊﾞｲﾙとの
親和性も抜
群！
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2014/3 2015/3（予）

中間 通期 中間 増減率 通期 増減率

（販売台数） 141 306 140 △1.4% 300 △2.0%

売上高 130,360 292,364 140,000 +7.4% 295,000 +0.9%

営業利益 2,121 6,968 2,300 +8.4% 6,750 △3.1%

経常利益 2,185 7,050 2,350 +7.5% 6,800 △3.6%

当期（中間）純利益 1,086 4,002 1,350 +24.3% 4,020 +0.4%
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[単位：万台/百万円]

2015年3⽉期 業績予想

【販売台数】 【売上⾼】 【経常利益】
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業績予想の前提条件
販売台数 300万台（前年同期⽐△2.0％）

販売動向が読みづらい中で、前年並み

売上⾼ 前年同期⽐ +0.9％

営業利益 前年同期⽐ △3.1％
端末粗利の減少
ｱｸｾｻﾘｰ、ｺﾝﾃﾝﾂ、ﾎﾟｰﾀﾙｻｲﾄ「nexi」の獲得増
法⼈向けｿﾘｭｰｼｮﾝﾋﾞｼﾞﾈｽ（ﾏﾈｰｼﾞﾄﾞｻｰﾋﾞｽ/mbs等）の営業強化
働き⽅改善、ｵﾍﾟﾚｰｼｮﾝ⾒直しによる⽣産性向上
本社移転による家賃減
その他（昨対⽐で費⽤発⽣なし）
 ㈱⽇⽴ﾓﾊﾞｲﾙののれん償却完了（2013年１Q）による減少
 社名変更（2013年10⽉1⽇付）費⽤の減少

投資計画 2,228 百万円
移転・改装（44店）、情報ｼｽﾃﾑ投資、本社移転・統合等

採⽤計画 新卒採⽤ 242名（2014年4⽉）
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株主還元⽅針

中間 期末 通期 総額
（百万円）

配当性向

2014/3 15.75 15.75 31.50 1,409 35.2%
2015/3（予） 18.00 18.00 36.00 1,610 40.1%

【１株当たり配当金 単位：円】
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1株当り配当金 配当性向(右軸)

株主の皆様に対する利益還元を重要な経営課題と認識
配当性向40％を⽬処とする

１株当たり配当⾦・配当性向
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参考資料：会社概要
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 社名 ：コネクシオ株式会社
（CONEXIO Corporation）

 本社 ：東京都渋⾕区恵⽐寿四丁⽬20番3号
恵⽐寿ｶﾞｰﾃﾞﾝﾌﾟﾚｲｽﾀﾜｰ26F

 代表者 ：代表取締役社⻑ 井上 裕雄
 設 ⽴ ：1997年8⽉（現在第17期）
 事業内容：携帯電話の卸売・販売及び携帯電話

を利⽤したｿﾘｭｰｼｮﾝｻｰﾋﾞｽの提供
 資本⾦ ：27億円
 主要株主：伊藤忠商事㈱
 従業員数：4,687名（2014年3⽉31⽇現在）

会 社 概 要
 1991年：伊藤忠商事㈱が携帯電話販売事業に着⼿
 1992年10⽉：ﾄﾞｺﾓｼｮｯﾌﾟ⼋王⼦店

（全国ﾄﾞｺﾓｼｮｯﾌﾟ第⼀号店）OPEN
 1997年 8⽉：伊藤忠商事㈱の100％出資により、

同社の通信関連事業の業務受託会社
として当社設⽴

 2002年 4⽉：伊藤忠商事㈱からの会社吸収分割
により、携帯電話販売に関わる
⼀次代理店としての地位を承継

 2006年 3⽉：東証２部に株式上場
 2007年12⽉：東証１部銘柄に指定
 2008年 7⽉：㈱⽇⽴ﾓﾊﾞｲﾙの携帯電話販売事業

を買収
 2012年10⽉：ﾊﾟﾅｿﾆｯｸ ﾃﾚｺﾑ㈱と合併
 2013年10⽉：ｺﾈｸｼｵ㈱に社名変更

沿 ⾰

会社概要・沿⾰
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当社のビジネスモデル
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当社の特⻑

業界第2位の代理店
総販売台数300万台規模となり業界3強の⼀⾓に※旧ITCN・旧PTのFY13販売実績合計

NTTﾄﾞｺﾓNO.1代理店
全国販売台数・東名阪販売台数・ｷｬﾘｱｼｮｯﾌﾟ数ともに 1位

ｷｬﾘｱｼｮｯﾌﾟ
420店舗（3⽉末現在）

店頭個⼈会員
811万回線超（3⽉末現在）

出典：MM総研
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社会的責任への取り組み

知的障がいのある⼈たちへ
の⽀援活動

⼩学⽣向け職業体験の実施⼩学⽣向け職業体験の実施
携帯電話教室携帯電話教室

特例⼦会社
ｺﾈｸｼｵｳｨｽﾞ

携帯電話の回収1台につき、
ﾎﾟﾘｵﾜｸﾁﾝ⼀⼈分の寄付
携帯電話の回収1台につき、
ﾎﾟﾘｵﾜｸﾁﾝ⼀⼈分の寄付

２０１３年度
CSRﾚﾎﾟｰﾄ
２０１３年度
CSRﾚﾎﾟｰﾄ
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経営指標推移

第13期 第14期 第15期 第16期 第17期
売上⾼ （百万円） 121,495 119,756 128,694 209,303 292,364

経常利益 （百万円） 5,051 4,840 4,996 6,034 7,050

当期純利益 （百万円） 2,435 2,283 2,269 3,092 4,002

純資産 （百万円） 17,338 18,615 19,677 28,262 21,443

総資産 （百万円） 39,431 41,128 48,944 87,297 98,146

自己資本比率 （％） 44.0 45.3 40.2 32.4 21.8
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IRに関するお問い合わせ先
◆経営企画部 IR課
TEL ： 03-5739-3702           

◆ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ
http://www.conexio.co.jp/ir/index.html

最新のﾘﾘｰｽ情報や
ﾘﾘｰｽのﾊﾞｯｸﾅﾝﾊﾞｰを随時

掲載

IRに関するお問い合わせ
はこちら

IR資料をｶﾃｺﾞﾘごとに
⾒やすく表⽰


