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■サービス開発の背景 

日本の BtoB における受発注は未だに電話や FAX が多く利用されています。2013 年 12 月に弊

社が実施したアンケート(※)でも、FAX・電話・対面といったアナログな手段を使う企業は 75％を超

えており、メールや Web を含め複数の手段を相手に合わせ使用している企業も 70％以上でした。 

これらの受発注時には手作業によるミスや漏れが発生し、処理作業に多くの時間をとられてい

るという課題があります。また、システム化には導入コストやシステム担当者の必要性、取引先の

同意など複数のハードルが存在し、導入が拡がっていないのが現状です。 

 

そこで、これらの課題を解決し中小企業から大企業まで規模を問わず、受発注をよりスムーズ

に行えるサービスとして COREC を開発いたしました。クラウドサービスのためサプライヤー・バイ

ヤーともに導入ハードルが低くすぐに利用いただけます。 

 

※弊社の会員メーカー・小売店を対象に実施。有効回答数 508 件。 
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＜注文フォーム作成画面＞                

 

項目数の増減、項目名のカスタマイズなどが可能 

 

＜発注画面＞         
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