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モバイルクリエイト株式会社 
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Ⅰ 会社の概要 
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会社概要 

社名 モバイルクリエイト株式会社 

本社 大分県大分市賀来北二丁目２０番８号 

代表者 代表取締役社長 村井 雄司  

設立 2002年12月27日 

事業内容 移動体通信事業 

資本金 2億26百万円（2012年11月30日現在） 

従業員数 76名（2012年11月30日現在） 

売上高区分別構成（2012年5月期） 

売上高 
1,813百万円 

モバイルネットワーク 

15% 

カスタマサービス 

6% 

アプライアンス 

79% 
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 システム構築を通じ社会のユビキタス化に貢献する 

経営理念 

経営理念 

ユビキタス化社会への的確な 
対応に努める 

やりがいある仕事と人間力の 
継承に努める 

付加価値を持ったシステムの 
構築に努める 

特徴ある差別化商品の 
創出・育成に努める 
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会社沿革 

会社設立 

2002年 

売上高 
（百万円） 

2002年 移動体のモバイルソリューションビジネスを目的に会社設立 

2003年 動態管理システム「エムロケ（現モバロケ）」、タクシー配車システム「新視令Ⅲ」開発 

2005年 トラック運行管理システム「ドコトラ（現モバロケ )」を開発 

2008年 株式会社エヌ・ティ・ティ・ドコモ iD（おサイフケータイ）による電子マネー決済システムを開発、販売開始 

2009年 業務用無線システム「ボイスパケットトランシーバー」を開発、販売開始 

2010年 モバイルコール（スマホ・インターネットタクシー配車予約システム）を販売開始 

2010年 エヌ・ティ・ティ・コミュニケーションズ株式会社、株式会社インターネットイニシアティブとの取引開始 

0
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注) 2011年5月期より連結基準 

＋ 
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顧客オフィス 
（バス・タクシー・トラック） 

 

事業の全体イメージ 

当社全体のシステム構成図 

顧客車両（バス・タクシー・トラック） 

地上ネットワークを提供 

携帯電話網のレンタル 
MNO(事業者) 

（移動体通信事業者） 
携帯電話パケット通信ネットワーク 

人口カバー率100% 

MVNO(事業者) 
（仮想移動体通信事業者） 

  

MVNE(事業者) 
（仮想移動体通信サービス提供者） 

GPS衛星 
携帯電波 

（日本全国をカバー） 

携
帯
電
話
の
電
波 

インターネット 

ボイスパケット 
トランシーバー 

電子決済端末 

NTT 

docomo 

NTTCommnunications IIJ 
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業務用無線システム 「ボイスパケットトランシーバー」 

− エヌ・ティ・ティ・ドコモ「FOMA」のパケット通信網を利用したデータ・音声通信システム 

− 総務省の周波数許認可不要、基地局不要、免許不要 

− 即時通話可能、一斉同報通信可能、全国エリア（人口カバー率100%） 

− 一般業務用無線に比べ初期費用削減、他の業務用広域無線に比べランニング費用削減 

− 外部機器とのインターフェース、「G P S」を標準装備 

主な商品の概要 

クラウドサーバー 
顧客車両 

ボイスパケットトランシーバー端末 

固定通信網 携帯電話 
パケット通信網 

配車センター、事務所 

インターネット 

「ボイスパケットトランシーバー」サービス概念図 

指令室 

NTT 

docomo 

NTTCommnunications 

IIJ 
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GPS衛星 

− ﾎﾞｲｽﾊﾟｹｯﾄﾄﾗﾝｼｰﾊﾞｰと料金ﾒｰﾀ、ﾅﾋﾞｹﾞｰｼｮﾝ機器等を連動 

− 利用者の依頼から最適な車両を検索し、自動配車 

− 配車センターの作業簡素化により、配車効率が大幅アップ 

− タクシー利用者向けスマホアプリ「モバイルコール」リリース 

主な商品の概要 

道路上で最短距離にいる 
車両を自動配車 

スマホアプリから依頼 
GPS機能により 
現在地の説明は不要 

乗客 

タクシー会社 

例：モバイルコール 

タクシー配車システム 「新視令」 

− 車両位置や動態情報をPC・モバイルの地図上に表示 

− 輸送の効率化によるコスト削減  

− ランニング費用削減に効果を発揮 

− クラウドサービスにより、サーバー設置等の初期費用不要  

動態・運行管理 
インターネット 

携帯電話 
パケット通信網 

運行状況
把握 

運行 
指示 

車両動態 

GPS衛星 

接近情報 

乗客 

運行状況 
接近情報（メール） 
乗換検索 
バス停検索 

トラック動態管理システム 「モバロケ」 
バス運行管理システム「ﾊﾞｽﾛｹｰｼｮﾝｼｽﾃﾑ」 

「モバロケ」サービス概念図 

バスロケーションシステムサービス概念図 

「新視令」サービス概念図 
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固定通信網 

電子決済システム 

− 電子マネー、クレジットカードでスピーディな決済 

− エヌ・ティ・ティ・ドコモ「FOMA」のパケット通信網を利用した広域かつ安定したサービス 

− 自社開発(製造委託)による安価なFeliCa決済端末を使用 

− バス・タクシー事業者は車両ごとの売り上げをWEBで把握 

− 音声アナウンスによる簡単タッチパネル操作 

主な商品の概要 

売上データ収集 

顧客車両 

電子(FeliCa)決済端末 

携帯電話 
パケット通信網 

バス・タクシー会社 

電子決済システム概念図 

カード会社 

売上データ 
送信 

複数種類の電子マネーに対応 

インターネット 

売上データ 
参照 

iD Suica SUGOCA 

NTT 

docomo 
NTTCommnunications 

IIJ 
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アプライアンス モバイルネットワーク カスタマサービス 

開発 
保守 
管理 

修理 
変更 

受注 
業
務
フ
ロ
ー 

商
品
・
サ
ー
ビ
ス 

・保守管理サービス 

収
入
形
態 

フロービジネス 
（発注・納入毎に売上計上） 

ストックビジネス 
（利用実績、メンテナンス作業に応じて売上計上） 

・ ボイスパケットトランシーバー 

・ 動態管理システム「モバロケ」 

・ タクシー配車システム 「新視令」 

・ バスロケーションシステム 

・ 電子決済システム 

事業の概要 

納入 サービス利用 
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事業の概要 

– システムの開発、販売、設置（月額利用料は含まない） 

– 端末機器の販売、設置(機器の生産組立は外注) 

代理店 

仕入先 

開発・販売 
設置(直販) ㈱Ｍ．Ｒ．Ｌ 

（連結子会社） 

取引事業者 

リース・レンタル 

機器販売 

機器販売 

機器販売 

機器等仕入 

モノの流れ お金の流れ 

アプライアンス 

79% 

業務フロー 

アプライアンス（フロービジネス） 

開発 納入 
保守 
管理 

修理 
変更 

サービス利用 受注 

主な売上項目 

• システム開発、販売、導入 

• 端末機器販売、設置 

主な費用項目 

• 機器開発（人件費、外注費） 

• 機器等仕入れ 

製造委託 

当社グループ 

2012年5月期売上高に占める 
当該区分の割合 
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– システムの開発・運営管理（月額利用料を売上高として計上） 

事業の概要 

モバイルネットワーク 

15% 

モバイルネットワーク（ストックビジネス） 

開発 納入 
保守 
管理 

修理 
変更 

サービス利用 受注 

主な売上項目 

• 各種サービスの月額利用料 

主な費用項目 

• システム開発・運営 

• パケット通信網利用 

• 回線帯域、クラウドサービス利用 

• 地図情報利用 

取引事業者 

仮想移動体通信サービス提供者（MVNE） 

移動体通信事業者（MNO） 

ASPサービス利用 パケット通信網利用 

パケット通信網利用 

回線帯域、 
クラウドサービスの提供 

通信網の借受け 

– 機器の修理、設定変更などの有償サービスの提供 

カスタマサービス 

6% 
カスタマサービス（ストックビジネス） 

モノの流れ お金の流れ 

業務フロー 

2012年5月期売上高に占める 
当該区分の割合 

2012年5月期売上高に占める 
当該区分の割合 
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Ⅱ 当社の強み 
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当社の強み 

次世代無線システムの提供 

携帯電話パケット通信網を使うボイスパケットトランシーバー(実用新案登録済) 

ネットワーク、通信機器、ソフトウェアの3領域をカバーする高い技術力 

必要なシステムをワンストップで一括導入。業務効率化、費用削減を実現 

システム開発から導入、通信・アプリケーションの提供、保守管理までフルサポート 

最大手地図会社と大手通信会社との資本提携に裏付けられた高い信用力 

日本全国500社以上、約23,000台(2012年8月末現在)を超える豊富な導入実績 

高い品質と安定性が求められるバスの運行管理システムを納入 

高い信用力と豊富な導入実績 
 

安定かつ持続的な収益の獲得 

ソフトウェアと通信インフラの利用料・保守料を月額利用料で回収するASP型事業を展開 

ストックビジネスの割合を増やし、業績の安定成長を目指す 
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当社の強み 

競合事業者 通信機器 ネットワーク ソフトウェア 

モバイル 
クリエイト 

通信機器メーカー 

システム開発業者 

通信事業者 

次世代無線システムの提供 

携帯電話パケット通信網を使うボイスパケットトランシーバー(実用新案登録済) 

ネットワーク、通信機器、ソフトウェアの3領域をカバーする高い技術力 

必要なシステムをワンストップで一括導入。業務効率化、費用削減を実現 

システム開発から導入、通信・アプリケーションの提供、保守管理までフルサポート 

 
3領域をカバーするノウハウが他社との差別化 システム一括導入による一元管理 

電子決済システム 
トラック動態管理システム 

「モバロケ」 
タクシー配車システム 

「新視令」 
バス運行管理システム 

「ﾊﾞｽﾛｹｰｼｮﾝｼｽﾃﾑ」 

業務用無線システム 「ボイスパケットトランシーバー」 

＋ ＋ ＋ 
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当社の強み 

高い信用力と豊富な導入実績 

最大手地図会社と大手通信・クラウド会社との資本提携に裏付けられた高い信用力 

日本全国500社以上、約23,000台(2012年8月末現在)を超える豊富な導入実績 

高い品質と安定性が求められるバスの運行管理システムを納入 

資本提携 

地図情報提供 MVNE・クラウドサービス 

0

5,000

10,000

15,000

20,000

25,000

5月 8月 11月 2月 5月 8月 

2012年 

(台) 

導入実績 

15ヵ月で 約2.8倍 

＋1万5千台 

奈良県を除く 

46都道府県で導入済 

互いの強みを生かした強固なパートナーシップ 

IIJ ZENRIN 
Data Com 
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当社の強み 

安定かつ持続的な収益の獲得 

ソフトウェアと通信インフラの利用料・保守料を月額利用料で回収するASP型事業を展開 

ストックビジネスの割合を増やし、業績の安定成長を目指す 

  

ストックビジネス 
ASP型事業 

フロービジネス 

売上は導入時に一括計上 売上は5～7年に渡る 
月額利用料で回収 

  

売上高の着実な積み上がり 端境期など上下あり 

フローとストックビジネスを組み合わせにより、 

持続的かつ安定的な成長を目指す 

1 

2 

3 
4 5 

売上推移イメージ 
ストック フロー 

1 1 1 1 

2 

3 

4 

5 

2 2 

3 

2 

3 

4 

1 1 1 1 1 

業績変動 大 業績変動 小 

Ｔ+1 Ｔ+2 Ｔ+3 Ｔ+4 Ｔ+5 Ｔ+1 Ｔ+2 Ｔ+3 Ｔ+4 Ｔ+5 Ｔ+1 Ｔ+2 Ｔ+3 Ｔ+4 Ｔ+5 

2 

3 

4 

5 

2 2 

3 

2 

3 

4 

1 

2 

3 

4 

5 

1 1 1 1 1 



Copyright © Mobile Create Co.,Ltd. All Rights Reserved. 18 

Ⅲ 成長に向けた事業戦略 
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今後の事業環境 

グローバルに広がるモバイルネットワーク  世界のあらゆる機器間通信（M２M）は、モバイルネットワーク経由へ 

グローバルM2M市場 

電子決済 

電車 

バス 航空機 

トラック 

タクシー 
各種ベンダー 

約1.2 億人 
(携帯電話加入者数) 

約5.4 億人 

約8.6 億人 

約2.8 億人 

M2Mビジネスの重要性が高まる 

IPV6、小型、オンライン 
イノベーションが 

新たな市場を創出 

世界中に無線システム 
のニーズの高まり 

出典：ICT World Telecommunication/ICT Indicators 2011 (携帯電話加入者数) ＋ 

− 今後5年間で電子決済市場は7兆円近くに拡大 
   

− 鉄道、バス、タクシー、店舗への導入が加速 

電子決済市場の拡大 

− トラック・タクシーのアナログ無線廃止 
  

− 今後4年間で起きる大規模な買替需要 

周波数の再編 

当社の成長を後押しする外部環境の変化 

http://www.abysse.co.jp/world/flag/asia/japan.html
http://www.abysse.co.jp/world/flag/other/eu.html
http://www.abysse.co.jp/world/flag/asia/china.html
http://www.abysse.co.jp/world/flag/america/america.html
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今後の事業環境と経営戦略 

トラック向け無線システム市場における顧客数の拡大が成長ドライバー 

 アナログ無線廃止に伴う 買替需要の獲得 

 他のデジタル無線サービスからの 乗換需要の獲得 

 販路拡大のため 代理店数拡大を強化 

 低初期費用、低ランニング費用、全国エリアの広域化で掘り起こす 非無線車両を新規開拓 

廃止予定のアナログ無線（全サービス） 

2014年9月 現在 

今後1年間の買い替え需要 約5万台 

2014年3月 2015年 

廃止 廃止 廃止 

今後3年間の買い替え需要 約30万台 

米モトローラ製システム 

「JSMR」 
（財）移動無線センター 

「MCA」 
超広域通信サービス 

「NEXNET」 

当社の戦略 
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今後の事業環境と経営戦略 

トラック向け無線システム市場での顧客数拡大が業績をけん引 

トラック無線市場規模 

トラック全車両約597万台 

デジタル無線 

アナログ無線 

非無線車両 

無線車両 
メイン 

ターゲット 

出所：一般社団法人自動車検査登録情報協会（2012年4月末） 

メイン 
ターゲット 

トラック全車両約597万台 

デジタル無線 

アナログ無線 

非無線車両 

無線車両 
直近の 

ターゲット 

次の 
ターゲット 
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今後の事業環境と経営戦略 

アナログ無線廃止の需要獲得、圧倒的な利便性による乗換需要の獲得 

タクシー無線市場規模 

アナログ無線廃止に伴う買替需要の獲得 

他デジタルサービスの問題解決による乗換需要獲得 

販路拡大のため代理店数拡大を強化 出所：社団法人全国自動車無線連合会（2011年3月末） 

デジタル無線 

約8.4万台 
アナログ無線 

約10.8万台 

メイン 
ターゲット 

無線非搭載車両 

タクシー全車両 約26.5万台 

無線登載車両約19.2万台 (アナログ＋デジタル) 

デジタル移行必須 

廃止予定のアナログ無線（全サービス） 

2016年5月 

廃止 

今後3年半の間に買い替え需要約10.8万台 

現在 

当社の戦略 
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今後の事業環境と経営戦略 

バス・タクシー市場に加え、店舗への導入拡大が成長のカギ 

− 今後5年間で電子決済市場は7兆円近くに拡大 

− 電子決済の広がりとともに、消費者の電子決済ニーズが増加 

− 運輸業（バス・タクシー）でも電子決済ニーズが増加 

− 小規模商店（飲食、小売）での電子決済の導入ニーズは旺盛 

− 投資金額、ランニングコストの低減が課題 

バス・タクシーへの電子決済システム導入 需要の獲得 

中小事業者・個人店舗など車両以外への販路拡大 

低価格端末を独自開発(製造委託) 

販路拡大のため代理店数拡大を強化 

電子決済市場規模 

中小企業・個人店舗 
(小売店、飲食店など) 

当社の戦略 

次の 
ターゲット 

運送業 
(バス・タクシー) 

大規模チェーン 
(導入済み) 

直近の 
ターゲット 
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2013年5月期 通期業績予想 

2011年5月期 2012年5月期 2013年5月期 

実績 実績 前年比 予想 前年比 

売上高 1,142 1,813 158.7% 2,814 155.2% 

営業利益 78 347 445.4% 508 146.2% 

経常利益 75 332 439.1% 492 148.2% 

純利益 41 183 442.7% 286 156.6% 

単位：百万円 

− ボイスパケットトランシーバーによる、アナログ無線等からの買替
需要取込み 

− 契約回線の増加に伴うシステムの月額利用料や通信料等の増加 
− 電子決済システムのバス・タクシー事業者等への導入増加 
− 代理店網の活用による新規顧客の開拓 
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業績見通しに関する注意事項 

 

本発表において提供される資料及び情報は、いわゆる「見通し情報(forward-looking statements)」 

を含みます。これらは現在における見込み、予測及びリスクを伴う想定に基づくものであり、実質的

にこれらの記述とは異なる結果を招き得る不確実性を含んでおります。 

 

これらリスクや不確実性には、一般的な業界並びに市場の状況、金利、通貨為替変動といった 

一般的な国内及び国際的な経済状況が含まれます。 

 

今後、新しい情報・将来の出来事等があった場合であっても、当社は、本発表に含まれる「見通し 

情報」の更新・修正をおこなう義務を負うものではありません。 

 

 
※「FeliCa」は、ソニー株式会社が開発した非接触ICカードの技術方式です。 
※「FeliCa」は、ソニー株式会社の登録商標です。 
※「iD」は、株式会社エヌ・ティ・ティ・ドコモの登録商標です。 
※「Suica」は、東日本旅客鉄道株式会社の登録商標です。 
※「SUGOCA」は、九州旅客鉄道株式会社の登録商標です。 
その他本資料に記載されているシステム名、製品名は、一般に各社の登録商標です。なお、本文ではTM、（R）は明記していません。 
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