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ⅠⅠ・会社概要・会社概要
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【【概要概要】】

トラストパーク株式会社 （英文名：TRUSTPARK Inc.）会会 社社 名名

平成5年8月設設 立立

代表取締役社長 渡邉 靖司代代 表表 者者

福岡市博多区博多駅南5-15-18所所 在在 地地

資資 本本 金金

従業員：１３６名／アルバイト：３４４名
（平成24年6月末現在 連結）従従 業業 員員 数数

・駐車場事業（当社及び子会社：株式会社グランシップ）

・不動産事業（子会社：トラストネットワーク株式会社）

・警備事業（子会社：タウンパトロール株式会社）
主な事業内容主な事業内容

4億3百万円
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【【当社の目指すもの当社の目指すもの】】

【社是】

価値創造型の駐車場ビジネスを通して、
より安全でより快適な交通社会の実現
に貢献する。

利益を拡大し、雇用を増やすと同時に、
自らの力で将来を築く。 【企業理念】

仕事を通じて、全従業員の人間性を高め、
物心両面の幸福を追求すると同時に、
地域社会の発展に貢献する。

我々のビジョン・・・



5

ⅡⅡ・事業内容・事業内容

「駐車場事業」
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【【全国展開の状況と事業所一覧全国展開の状況と事業所一覧】】

関東・北海道エリア

店舗数： ２４０店舗

車室数： ６，３８０台

東海・近畿エリア

店舗数： １２３店舗

車室数： ３，２５７台中国エリア

店舗数： １５店舗

車室数： １，７８５台

九州エリア

店舗数： ２５４店舗

車室数： １３，３５０台

平成２４年６月末時点
６３２店舗 ２４，７７２台
平成２４年６月末時点
６３２店舗 ２４，７７２台

◆営業所
・札幌営業所
・名古屋営業所
・神戸営業所
・広島営業所
・大分営業所
・長崎営業所
・宮崎営業所
・鹿児島営業所

■トラストパーク㈱支店・営業所
・福岡支店
・山口支店
・大阪支店
・東京支店

■㈱グランシップ
千葉本社
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【【駐車場事業駐車場事業】】

当社グループの主力事業である駐車場事業は、遊休
地を駐車場として有効活用し、または低収益に悩む駐
車場を運営面、収益面においてサポートし改善するこ
とで、都市基盤として開発または活性化させ、社会的
に有効活用することを目的とする。

遊休地の有効利用 既存駐車場の活性化

事業コンセプト事業コンセプト
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様々なニーズに対応した駐車場スタイル様々なニーズに対応した駐車場スタイル

タワー式駐車場タワー式駐車場 ビルインタワー式駐車場ビルインタワー式駐車場

ゲート式駐車場ゲート式駐車場コイン式駐車場コイン式駐車場

自走式駐車場自走式駐車場

平地駐車場平地駐車場

お客様の目線で安心・安全・快適を追及した運営を目指す
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駐車場運営形態駐車場運営形態①①

原則として当社が土地・駐車場オーナーより駐車場用地を一括
して借上げ、当社が駐車場設備機器等を設置し管理運営を行う
方式。土地所有者のニーズに応じて駐車場用地に適した出店形
態（ゲート式、コイン式、自走立体式、タワー式等）にて、月極もし
くは時間貸等様々な運営形態による総合的なサービスを提供す
る方式。

直営店方式

駐車場施設の提供駐車場施設の提供

利用料利用料

駐車場
利用者

土地
駐車場

オーナー

駐車場賃貸契約駐車場賃貸契約

賃料の支払い賃料の支払い

平成24年6月期末現在 495店舗 売上構成比 85.1％
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駐車場運営形態駐車場運営形態②②

当社と加盟店契約を締結した駐車場オーナーに対しコンサル
ティングを行う方式。加盟店に対して当社の駐車場専用ＰＯＳシ
ステムを提供し、本部と加盟店をオンライン化して店舗毎の売上
高分析等の業務管理の情報を一元管理するほか、集金、清掃、
メンテナンス等の管理運営業務、トラブルの対応、広告宣伝業
務、人材教育等の総合的なサービスを通じて当社の持つノウハ
ウの提供を行う方式。

加盟店方式

平成24年6月期末現在 75店舗 売上構成比 10.6％

駐車場施設の提供駐車場施設の提供

利用料利用料

駐車場
利用者

駐車場
オーナー

加盟店契約加盟店契約

加盟手数料加盟手数料



11

駐車場運営形態駐車場運営形態③③

当社と管理委託契約を締結した駐車場オーナーより管理運営業
務の一部を代行する方式。有人駐車場における運営全般の代
行を行うほか、無人駐車場における集金業務、ユーザーに心地
よく駐車場を利用していただくための清掃業務、無人駐車場運
営を日々円滑に行うための駐車場機器のメンテナンス業務、
ユーザーからの苦情に対し責任をもって処理するトラブル対応
業務等がある。

管理受託方式

平成24年6月期末現在 62店舗 売上構成比 3.2％

駐車場施設の提供駐車場施設の提供

利用料利用料

駐車場
利用者

駐車場
オーナー

管理委託契約管理委託契約

管理手数料管理手数料
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ⅡⅡ・事業内容・事業内容

「不動産事業」
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【【不動産事業不動産事業】】

人・街・次世代へ末永く愛されるマンションをコンセプトに、きめ細
やかなサービスと独自のマーケティングを駆使して企画・販売を
行う。

物件販売の営業部員はグループ内に設置せず、実績のある外部
の不動産販売会社と業務提携を行い、マンション等の物件販売を
行う。

分譲マンションの販売形態分譲マンションの販売形態
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ⅢⅢ・市場環境・市場環境
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駐車場事業環境認識

4,362千台4,266千台4,187千台

平成22年度平成21年度平成20年度

※駐車台数は都市計画駐車場、届出駐車場、附置義務駐車場、路上駐車場の合算値

※(社)立体駐車場工業会「自動車駐車場年報」より

駐車場台数は毎年増加、需要は維持

有人駐車場、短期駐車場運営機会の増加

・不動産取引の回復（リーマンショックからの回復）に伴う建物着工等の回復

・建物着工までの一時利用として短期駐車場運営機会増加

・附置義務駐車場の新設による有人駐車場運営機会増加

駐車場事業環境駐車場事業環境
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不動産事業環境認識

116,755戸90,597戸76,678戸

平成23年度平成22年平成21年

新築分譲マンション着工数2年連続増加

※国土交通省「建築着工統計資料」より

不動産価格回復基調による需要回復

・平成23年1年間の地価は、リーマンショック後4年連続の下落となったが

下落率は縮小、大震災の影響により一時的に停滞した不動産市場は被災

地を除き早期に回復

（平成23年度地価公示の特徴「国土交通省ホームページ」より）

不動産事業環境不動産事業環境
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ⅣⅣ・今後の事業戦略・今後の事業戦略
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中期ビジョン中期ビジョン

加盟店方式駐車場の拡大

駐車場事業の拡大のために駐車場事業の拡大のために

サービス力強化による付加価値向上

・「地域活性化モデル」の構築による加盟店ビジネス拡大
・駐車場セミナー強化による加盟店メリット訴求機会拡大

・人材育成の強化・インフラの整備
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地域活性化モデルとは、トラストパークが人と街を繋ぐモデル。

地域活性化モデルの構築

とめ得クーポンをお持
ちのお客様が
お店に行く。

駐車場ご利用のお客様
が
みせ特クーポンを持っ
てお店に行く。

駐車場を利用すればす
るほど、
クーポンをもらえる機会
が増える。

また店に行く際にも、
クーポン券をもらうため、
トラストパークを使う。

お店側もお客様が増え
るので
トラストパークを案内す
る。

店側としてもお客様が
増えるので、
駐車場にクーポンを置く
お店が増える。

駐車場の常連のお客様
だけでなく、
多くの方が近くのお店
に寄る。

サイトを見ているお客様も
トラストパークを利用する
きっかけとなる。


