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2012年３月期 サマリー

◆売上高 2,440百万円
（前年同期比 82.2％）

◆経常利益 1,233百万円
（前年同期比 39.2％）

◆当期純利益 1,115百万円
（前年同期比 34.4％）

◆メディアビジネス
売上高 2,035百万円
（前年同期比85.3%）

◆コンテンツビジネス
売上高 404百万円
（前年同期比69.4%）

◆サービス拡張及びＭＳＤＢ関連ビジネスにおいて提供先増加中

◆新規大型開発サービスの時期・規模の変更、計画の見直し

◆中期的な事業基盤・ビジネスモデルの進化のため、前年同期
より利益率は低下

◆サービス利用者数は拡大

◆新規大型開発サービスの時期・規模
の変更、計画見直し

◆ストリーミング・データベース関連
先行投資による利益率の低下

ビジネス構成比
（2012年３月現在）

メディア
ビジネス

83.4%

コンテンツ
ビジネス

16.6％
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ソケッツ提供サービス利用者数

ソケッツ提供サービス利用者数
（2012年３月）
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642万人

アクティブに当社サービスのデータベースを利用しているユーザーをカウント。
ＭＳＤＢライセンス提供については、ＵＵ数。
自社サービスも含めたサブスクリプションモデルについては、有料会員数をカウント。

【単位：万人】

672万人

757万人

目標
1,000万人

増加ペース上昇中
サービス利用者数の拡大と共に
売上・利益成長を目指します

増加ペース上昇中
サービス利用者数の拡大と共に
売上・利益成長を目指します
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サービス運用サービス運用

ライセンス/広告ライセンス/広告

サブスクリプションサブスクリプション

開発開発

サービス運用サービス運用

開発開発

ライセンス/広告ライセンス/広告

サブスクリプションサブスクリプション

減価償却
インフラ費用

収益

サービスユーザー者数

先行投資関連サービスの収益イメージ

ビジネスモデルを進化し、ライセンス／広告、サブスクリプションを拡大ビジネスモデルを進化し、ライセンス／広告、サブスクリプションを拡大

導入期において、コストは増えるが、サービス拡大によって一層の収益拡大を目指す導入期において、コストは増えるが、サービス拡大によって一層の収益拡大を目指す

売上高

投資とビジネスモデル
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取り組み効果（実例：サブスクリプションサービス ２０１２年４月）

減価償却・インフラ費等

会員数

利益率

前期の先行投資の効果の現れ前期の先行投資の効果の現れ

会員数（サブスクリプションモデル）の増加会員数（サブスクリプションモデル）の増加

ユーザーベース型ビジネスモデルの進化へユーザーベース型ビジネスモデルの進化へ

2011.6 2011.9 2011.12 2012.3 2012.4
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2013年３月期計画

0 500 1,000 1,500 2,000 2,500 3,000

2012年３月期実績

【単位：百万円】

期初計画からの減少

１Q・２Q ３Q・４Q

１Q・２Q ３Q・４Q

○ 今期の売上は、10.7%増の2,700百万円を計画
○ ユーザーベース型ビジネスモデルへの進化に向け、期を通じた運用・ライセンス型収益獲得へ
○ 利益は先行投資の効果を織り込み改善傾向であるものの投資継続

既存サービス
拡張

既存サービス
拡張

期ズレ
サービス開発

期ズレ
サービス開発

新規サービス
開発

新規サービス
開発

今期 売上・利益構成について
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今期のテーマ

ＭＳＤＢ強化ＭＳＤＢ強化

ＭＳＤＢを軸としたオリジナルサービスの立ち上げＭＳＤＢを軸としたオリジナルサービスの立ち上げ

ＭＳＤＢならではのオリジナル収益エンジンの取り組みＭＳＤＢならではのオリジナル収益エンジンの取り組み

⇒リソースの集中投下
ビジネスモデルのシフトに向けた中期的な取り組み
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ＭＳＤＢの特徴

１
音楽・映像・書籍・放送・地域・人名情報を横断的に連携

詳細なメタ情報を体系的に網羅した日本最大級のメディア系データベース

２
オリジナルメタ情報、メタ情報数値化、ユーザー履歴の活用などによる
「感性フィルタリング」

３
独自ＩＤ変換体系による「商品ＤＢ」⇔「作品ＤＢ」⇔「サービス連携」
権利処理、デジタル・パッケージ流通までのワンストップマッチング

４
ＫＤＤＩ、ドコモ、楽天、ＴＳＵＴＡＹＡなどへのデータベース提供

日々大規模運用によるデータベースチューニング

５
「スクレイピング技術」「ゆらぎ吸収」「名寄せ」などによる大量データの
分類・正規化・付加価値化
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ＭＳＤＢ構造概要

MSDBMSDB

書籍書籍 アニメアニメ ロケーションロケーション 放送放送⾳楽⾳楽

作品基本情報
商品情報

映像映像

基本情報

詳細情報

ゲームゲーム

作品基本情報
商品情報

付帯情報

オリジナルメタ
定量メタデータ
定性メタデータ
アーティストジャンル
アーティストタイプ

数値データ
物理パラメータ値
３軸値

オリジナルメタ
定量メタデータ
定性メタデータ
印象多段階評価

作品基本情報
商品情報

拡張情報

オリジナルメタ
定量メタデータ
定性メタデータ
職業メタ

基本情報

付帯情報

オリジナルメタ
作品ジャンル
作品属性
印象評価メタ
定量メタデータ
定性メタデータ
ﾙｰﾙﾍﾞｰｽメタデータ 基本情報

商品基本情報

基本情報

メタ情報

クロス

統合⼈物

基本情報 拡張情報

基本情報 拡張情報

紹介された店舗
紹介された商品
紹介された⼈物

ユーザー情報・履歴・属性
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今後の展開

書籍音楽 映像

放送 地域生活

携帯 ＰＣ
スマート
フォン

タブレット ゲーム機 車

642万人

757万人

ＫＤＤＩ

2005年
５月～

2010年
10月～

2009年
６月～

2011年
８月～

2011年
９月～

2011年
10月～

docomo 楽天

ｿｰｼｬﾙ
ﾚｺﾒﾝﾄﾞ
サービス

ＴＳＵＴＡＹＡ
（ＣＣＣ） ＴＶ東京朝日新聞社

2011年
９月～提供先の拡大

マーケティングマーケティング

データベース
活用広告

データベース
活用広告

サブスクリプションサブスクリプション

サービス開発・運用サービス開発・運用

ライセンスライセンス
ソケッツデータベース提供関連ユーザー数

今期目標1,000万人

デ

ー

タ

ベ

ー

ス

の

拡

大

スマートフォンを軸としたマルチデバイス展開

２０１２年２Ｑ ２０１２年４Ｑ

⇒ ⇒ ⇒ ⇒ ⇒ ⇒ ⇒

ビ

ジ

ネ

ス

モ

デ

ル

の

拡

大

取
り
組
み
①

取り組み③

取り組み②

取
り
組
み
④

２０１３年 ２０１４年

テレビ

ユーザーと共に成長するビジネスモデルへ
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2013年３月期 業績予想（通期）

54

66

66

259

増減額

115

233

233

2,440

2012年３月期

（実績）

110.7％2,700売上高

147.５％170当期利益

128.6％300経常利益

128.5％300営業利益

前事業年度比
2013年３月期

（計画）

（単位：百万円）

◆ユーザーベースを軸としたビジネスモデルへのシフト

◆ＭＳＤＢを軸としたオリジナルサービスの立ち上げ

◆ＭＳＤＢならではのオリジナル収益エンジンの取り組み

◆ストリーミングサービスの拡大（音楽→映像＆他キャリア展開）

◆マルチデバイス展開
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株主還元

今期においても、期末配当を2012年６月22日開催予定の第12回株主総会
に付議することを決定しております。

当社の長期的発展をご支援頂いております株主の皆様への利益還元として、
成長に見合った継続的な配当を検討しております。

－

第 ２ 四 半 期

１ 株 当 た り 配 当 金

５円00銭

期 末

（ 普 通 配 当 ）

５円00銭配 当 額

年 間基 準 日

配当の実施
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※本資料における予想数値は、発表日現在において当社が
入手可能な情報及び合理的であると判断する一定の前提に
基づき作成したものであり、実際の業績等は、今後の様々な
要因により予想数値と異なる場合があります。

お問い合わせ先：
株式会社ソケッツ
〒151-0051 東京都渋谷区千駄ヶ谷一丁目１番12号
担当：経営企画管理本部
Tel：03-5785-5518  Fax：03-5785-5517
E-mail：ir@sockets.co.jp


