
株式会社ソケッツ

2012年２月27日

2012年３月期 業績予想の修正に関する補足資料
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前回予想

売上高

（単位：百万円）

2012年３月期 通期業績予想数値の修正

2012年３月にかけて予定しておりました当社データベースを活
用した新規大型サービスの初期開発売上の時期及び規模の変
更等が現時点でほぼ確実な情勢となったため、当期において、
期初計画を下回る見込みとなりました。
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前期比

※前回予想は2011年4月27日現在、今回予想は2012年2月27日現在
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2012年３月期

2011年３月期

今期の売上高予想

【単位：百万円】

１～３Ｑ ４Ｑ

・ＦＭ ストリーミングサービス
・書籍関連サービス

2011年３月期 TOPICS2011年３月期 TOPICS

2012年３月期 TOPICS2012年３月期 TOPICS

１～３Ｑ

・映像配信サービス
・ストリーミングサービス
・音楽配信サービス

時期及び規模の変更
サービス開発の中断等

４Ｑ予想（修正後）

新規大型サービス新規大型サービスの初期開発売上
当社データベースを活用した通信会社との

期初計画からの減少
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当社の課題と対策について

442
686

886
1,198 1,174 1,089

922

1,028

1,273

1,377

1,794

1,311

0

500

1,000

1,500

2,000

2,500

3,000

07/3期 08/3期 09/3期 10/3期 11/3期 12/3期予想

過去5年の売上高上期下期年度推移

大型かつ特定サービス開発による

下期売上偏重の傾向

【単位：百万円】

修
正
幅

上期

下期

・短期的：想定していたサービス開発の早期立ち上げを関係各社と協力のうえ目指す
・中期的：前期より取り組んでいる「ユーザーベースを軸としたサービス売上」「ユーザーベースを軸としたサービス売上」へのシフト

を目指す

課題課題

対策対策

売上の平準化を売上拡大と共に

過去、上期下期は、約３５～４０対６０～６５の

比率で推移
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②協業・提供先の拡大

①データベースの拡大

創業以来音楽データベースに加え、映像データ、書籍データと範囲を広げ、今期より、放送、
地域情報のデータベース化および各メディア統合が進んでおります。今後、より生活に密着し
たサービスで活用されていく予定です。

ソケッツ 楽天 朝日新聞社
ＴＳＵＴＡＹＡ

（ＣＣＣ）⇒ dｏｃｏｍｏＫＤＤＩ Ｘ、Ｙ、Ｚ・・・⇒ ⇒ ⇒ ⇒ ＴＶ東京⇒
ソーシャル
レコメンド
サービス

⇒ ⇒

③マルチデバイス展開

スマートフォン携帯電話 パソコン

⇒ ⇒ ⇒

タブレット端末

ＫＤＤＩはじめＮＴＴドコモ、楽天、朝日新聞社、ＴＳＵＴＡＹＡなど前期から大きく広がってきました。
今後、より現在の協業・提供先との事業拡大と大手メディア事業者およびメーカーなどとの協業・
提供範囲を広げていきます。

車

⇒

今期当社サービスの主力は携帯電話からスマートフォンにシフトしています。当社のデータベース
は提供デバイスを選ばないため「スマートフォンを軸に」サービス対象範囲をさらにマルチデバイス
に広げていきます。

ＴＶ

⇒

特にデータベース連
携先として、
「スマートＴＶ関連」
は重点分野

事業の立ち上げを
計画し開発を進行中

ゲーム機

⇒

現在の具体的な取り組み状況

映像 放送 地域

データベース拡大による
ユーザーベースを軸とし
たサービスの拡大へ

⇒ ⇒ ⇒ ⇒
音楽 書籍
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取り組みによる効果

書籍音楽 映像

放送 地域生活

携帯 ＰＣ
スマート
フォン

タブレット ゲーム機 車

642万人

672万人

ＫＤＤＩ

2005年
５月～

2010年
10月～

2009年
６月～

2011年
８月～

2011年
９月～

2011年
10月～

docomo 楽天

ｿｰｼｬﾙ
ﾚｺﾒﾝﾄﾞ
サービス

ＴＳＵＴＡＹＡ
（ＣＣＣ） ＴＶ東京朝日新聞社

2011年
９月～

Ｘ、Ｙ、Ｚ・・・

提供先の拡大

マーケティングマーケティング

データベース
活用広告

データベース
活用広告

サブスクリプションサブスクリプション

サービス開発・運用サービス開発・運用

ライセンスライセンス
ソケッツデータベース提供関連ユーザー数

デ

ー

タ

ベ

ー

ス

の

拡

大

スマートフォンを軸としたマルチデバイス展開

２０１２年２Ｑ ２０１２年３Ｑ

⇒ ⇒ ⇒ ⇒ ⇒ ⇒ ⇒

ビ

ジ

ネ

ス

モ

デ

ル

の

拡

大

取
り
組
み
①

取り組み③

取り組み②

取
り
組
み
④

２０１３年 ２０１４年

テレビ

データベースを活用し、よりユーザー
ベースを軸としたサービス売上の拡大

今期予定していたサービスの
来期開始および新規サービスにより

「来期目標1,000万人」
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当社データベースの広がり

書籍書籍 アニメアニメ ロケーションロケーション 放送放送⾳楽⾳楽

作品基本情報
商品情報

映像映像

基本情報

詳細情報

ゲームゲーム

作品基本情報
商品情報

付帯情報

オリジナルメタ
定量メタデータ
定性メタデータ
アーティストジャンル
アーティストタイプ

数値データ
物理パラメータ値
３軸値

オリジナルメタ
定量メタデータ
定性メタデータ
印象多段階評価

作品基本情報
商品情報

拡張情報

オリジナルメタ
定量メタデータ
定性メタデータ
職業メタ

基本情報

付帯情報

オリジナルメタ
作品ジャンル
作品属性
印象評価メタ
定量メタデータ
定性メタデータ
ﾙｰﾙﾍﾞｰｽメタデータ 基本情報

商品基本情報

基本情報

メタ情報

クロス

統合⼈物

基本情報 拡張情報

基本情報 拡張情報

紹介された店舗
紹介された商品
紹介された⼈物

ＫＤＤＩ docomo 楽天 朝日新聞社
ＴＳＵＴＡＹＡ

（ＣＣＣ） ＴＶ東京
ｿｰｼｬﾙ
ﾚｺﾒﾝﾄﾞ
ｻｰﾋﾞｽ

coming
soon

当社データベース（当社データベース（MSDBMSDB））

2005年
５月～

2010年
10月～

2009年
６月～

2011年
８月～

2011年
９月～

2011年
９月～

2011年
10月～
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来期について

今期積み残した分のサービス開発を行うと共に、新規
サービス開発・提供及び既存サービスの伸長を計画し
ております。その結果として売上・利益の今期比増加
を目指すと共に、自社サービス開発も進め、現在のビ
ジネスモデルを基盤に、さらにユーザーベースを軸とし
たビジネスモデルへの進化を来期、再来期にかけて
行ってまいります。

具体的な数値については、２０１２年４月下旬頃の
「平成24年３月期決算短信」の発表とさせて頂きます。
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中期的な見通しについて

当社が開発を進める特徴的なデータベースが、
「Ｏｎｌｙ Ｏｎｅ,Ｓｐｅｃｉａｌ Ｏｎｅ」 として存在し、

データベースを活かした「気づきをつなげるサービス」
として、より多くの利用者の方に毎日の生活の中で
活用されることを目指します。

その結果、国内、海外での自社および協業サービス
での売上の最大化はもちろんのこと、データベースを
活かした特徴的な高収益型のビジネスモデルの構築
を実現します。

当社データベースが、未来を切り開きます。
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※本資料における予想数値は、発表日現在において当社が
入手可能な情報及び合理的であると判断する一定の前提に
基づき作成したものであり、実際の業績等は、今後の様々な
要因により予想数値と異なる場合があります。

お問い合わせ先：
株式会社ソケッツ
〒151-0051 東京都渋谷区千駄ヶ谷一丁目１番12号
担当：経営企画管理本部
Tel：03-5785-5518  Fax：03-5785-5517
E-mail：ir@sockets.co.jp


