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平成23年３月期第３四半期累計期間業績と前年同期実績との差異に関するお知らせ 

 

 平成23年３月期第３四半期累計期間（平成22年４月１日から平成22年12月31日）の業績と、前年同期（平成

21年４月１日から平成21年12月31日）の業績との差異について、下記のとおりお知らせいたします。 

 

記 
 
１．平成23年３月期第３四半期累計期間業績と前年同期業績との差異（非連結） 

（単位：百万円，％） 

 営業収益 
営業利益又
は営業損失

(△) 

経常利益又
は経常損失

(△) 

四半期純利益
又は四半期純
損失(△) 

１株当たり 
四半期純利益
又は四半期純
損失(△) 

前 年 同 期 実 績 （Ａ） 
(平成 22 年３月期第３四半期累計期間)  

849 △190 △186 △263 △5,217円47銭

当  期  実  績 （Ｂ） 
(平成 23 年３月期第３四半期累計期間)  

1,326 105 85 58 1,161円63銭

増  減  額          （Ｂ－Ａ） 477 295 271 321 6,379円10銭

増 減 率            （％） + 56.2 ― ― ― ― 

 

２．差異の発生理由等 

(1) 営業収益 

第２四半期に続き雑誌記事等に取り上げて頂く機会に恵まれ、バーチャルトレードをＡＳＰ提供する等、顧客獲得

ツールの拡大を図ることに成功したことや、レバレッジ規制が導入されて以降はＦＸでの資産運用という考え方も

徐々に浸透してきており、トラップリピートイフダン®を用いた資産運用での成功事例等が雑誌記事に取り上げられる

ことも多く、顧客への認知率上昇が新しい顧客の増加へとつながったこと等から、顧客口座数は、前年同期末の18,599

口座から30,141口座（前年同期末比62.1％増）へと、第２四半期を上回るペースで拡大いたしました。また、顧客口

座数の増加や預り資産残高の拡大、さらには当社がホームページ上やセミナー等においてトラップリピートイフダン®

を利用した効果的な資産運用を顧客に継続的に提案してきたこと等が相乗的に結実し、全体的な収益のベースアップ

を図ることにも成功した結果、営業収益は1,326,475千円（前年同期比56.2％増）となりました。 
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(2) 営業利益 

当社のブランド戦略やトラップリピートイフダン®の浸透で効率的な顧客獲得が可能になったことから、第２四半期

と比べて広告宣伝を抑制することで、営業費用は1,221,445千円（前年同期比17.5％増）と増加を鈍化させることに成

功した結果、営業利益は105,030千円（前年同期は営業損失190,045千円）となりました。 

 

 

(3) 経常利益 

先述のとおり、前年同期比大幅増となった営業収益と増加の抑制に成功した営業費用の結果による営業利益の計上

とあわせて、受取利息等を含む営業外収益として4,079千円、投資損失引当金繰入額等を含む営業外費用として24,060

千円計上した結果、85,048千円（前年同期は経常損失186,571千円）となりました。 

 

 

(4) 四半期純利益 

経常利益の計上と、特別利益として投資有価証券売却益を3,739千円、特別損失として資産除去債務会計基準の適用

に伴う影響額を10,701千円計上する等した結果、四半期純利益は、58,071千円（前年同期は四半期純損失263,815千円）

となりました。 

 

 

以  上 
 

 


