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対通期予想比較

四半期純利益 Net Income 3,103 5,700 54.4%

フリーキャッシュフロー
（KDDIへの貸付増減額を除く）

623
(2,913)

1,200
(3,400)

51.9%
(85.7%)

EBITDA
(Margin)

7,210
(30.5%)

14,000
(30.0%)

51.5%
-

当第２四半期
Apr-Sep/2010 通期予想 進捗率

営業収益 Operating Revenues 46,700

37,700

9,000
(19.3%)

9,000

50.7%

6,000

50.0%営業費用 Operating Expenses

営業利益 Operating Income
(Margin)

経常利益 Recurring Income 4,846 53.8%

設備投資額（竣工ベース）
Capital expenditures [completion basis] 2,197

53.7%
-

36.6%

23,670

18,841

4,829
(20.4%)

単位：百万円(¥Million)

Financial Highlights

第２四半期決算第２四半期決算 業績ハイライト（連結）業績ハイライト（連結）

通期予想に対する進捗率は、営業収益で通期予想に対する進捗率は、営業収益で50.750.7％、営業利益で％、営業利益で53.7%53.7%とと

ほぼ計画通りの進捗。ほぼ計画通りの進捗。
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対前年同期比較 対通期予想

前年同期
(A)

Apr-Sep/2009

当第2四半期
(B)

Apr-Sep/2010

増 減
(B-A) 増減率

通期予想
(C)

+0.1%

+2.7%

45,000

36,000

9,000
(20.0%)

9,100

5,700

-

-

▲8.8%
-

▲8.7%

▲9.1%

▲1.7%
(+53.4%)

▲8.4%
-

▲19.0% 4,200

22,755

17,572

5,182
(22.8%)

5,225

四半期純利益 Net Income 3,380 3,072 ▲307 53.9%

フリーキャッシュフロー
（KDDIへの貸付増減額を除く）

1,027
(2,150)

1,009
(3,300)

▲17
(+1,149) -

EBITDA
(Margin)

7,296
(32.1%)

6,682
(29.3%)

▲613
(▲2.7P) -

設備投資額（竣工ベース）
Capital expenditures [completion basis] 1,880 1,523 ▲356 36.3%

進捗率
(B/C)

営業収益 Operating Revenues +13 50.6%

50.1%

52.5%
-

52.4%

+468営業費用 Operating Expenses

営業利益 Operating Income
(Margin)

経常利益 Recurring Income 4,770

▲455
(▲2.0P)

▲454

22,768

18,041

4,726
(20.8%)

単位：百万円(¥Million)

Financial Highlights

≪参考≫業績ハイライト（単体）≪参考≫業績ハイライト（単体）



各事業の状況について各事業の状況について

移動通信事業移動通信事業
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対前年同期比較

前年同期
(A)

Apr-Sep/2009

当第2四半期
(B)

Apr-Sep/2010

増 減
(B-A) 増減率

▲11

+204

▲0.1%

+1.2%

▲4.2%
-

▲5.4%
-

▲216
(▲0.9P)

▲390
(▲1.7P)

▲358 ▲19.1%

22,696

17,731

4,965
(21.9%)

6,905
(30.4%)

1,521

22,708

17,526

5,182
(22.8%)

7,295
(32.1%)

1,880

対通期予想

通期予想
(C)

44,600

35,300

営業利益 Operating Income
(Margin)

9,300
(20.9%)

53.4％
-

EBITDA
(Margin) - -

4,200

進捗率
(B/C)

50.9％

50.2％

36.2％

営業収益 Operating Revenues

営業費用 Operating Expenses

設備投資額（竣工ベース）
Capital expenditures [completion basis]

単位：百万円(¥Million)

業績ハイライト業績ハイライト

Financial Highlights

※前第4四半期よりセグメント毎の集計に変更。前第2四半期累計期間の移動通信事業以外の収益・費用については区分変更しております。

移動通信事業



Operational Data

ARPU （円） 6,141 5,669 ▲472 ▲7.7% 5,550 -

▲12.3 -音声ARPU (Voice) 4,087 3,584 ▲503

-+1.5%

3,440

2,110データARPU (Data) 2,054 2,085 +31
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移動通信事業事業データ事業データ ハイライトハイライト

対通期予想比較対前期比較

171,000

-

2.13%

0.47%

-

519,300

18,000

通期予想
(C)

+20.9%

+12.8%

-

-

+16.8%

+4.2%

▲6.8%

増減率

-+10,50093,10082,600携帯電話総販売数（新規＋機種変更）（台）
Total Handset Sales

-+0.02P0.48%0.46%解約率 Churn rate

-0.26P2.36%2.10%機種変更率 Model change rate

43.7%▲6007,9008,400純増数 Net additions

53.7%

-

-

進捗率
(B/C)

端末出荷台数（台）Shipments

CDMA 1X WIN

総契約数 Total subscribers

+64,400448,700384,300

+15,900

+20,400

増 減
(B-A)

91,800

509,100

当第2四半期
(B)

Apr-Sep/2010

75,900

488,700

前年同期
(A)

Apr-Sep/2009

-▲7.1% -販売手数料単価 （円） ▲2,10026,90028,900

※携帯電話総販売数にはPHOTO-Uなどのモジュール系端末は含まれておりません。
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百万円(¥Million)

10.3月期

上期

11.3月期

上期

営業利益営業利益

11百万円

減収

電気通信事業 附帯事業

販売手数料

減価償却費

その他

5,1825,182

4,9654,965

△△747747 ++735735

△△5656
+272+272

営業収益営業収益 営業費用営業費用

216百万円

減益

[増加要因]
・累計契約数の増加
・データARPUの増加

[減少要因]
・音声ARPUの減少

・端末出荷台数の増加
・『安心ケータイサポート』収入の増加

[減少要因]
・シンプルコースの
選択率UPによる単価減

204百万円

コスト増

・売上原価の増加
・修理費用の増加 等・主に固定資産の

新規取得の
減少によるもの

営業利益営業利益 増減要因増減要因 移動通信事業

通信設備使用料

△△100100 +89+89

・アクセスチャージの減少

[増加要因]
・代理店への受付
手数料等の増加

・販売台数の増加

※前第4四半期よりセグメント毎の集計に変更。前第2四半期累計期間の移動通信事業以外の収益・費用については区分変更しております。



4,200
2,900

5,000

8,800

3,7004,300

6,900

2,800
1,800

4,900
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純増数の推移純増数の推移

１Ｑ１Ｑ ２Ｑ２Ｑ ３Ｑ３Ｑ ４Ｑ４Ｑ １Ｑ１Ｑ ２Ｑ２Ｑ ３Ｑ３Ｑ ４Ｑ４Ｑ 1Q1Q 2Q2Q

09.3期 10.3期 11.3期 (通期予想)
18,00021,00016,400

移動通信事業

前年同月比較での増加は連続前年同月比較での増加は連続1414ヶ月で途切れるものの、通期予想ヶ月で途切れるものの、通期予想18,00018,000契約に対し、契約に対し、
進捗率進捗率43.43.77%%と順調に推移。（前年同期進捗率：と順調に推移。（前年同期進捗率：40.1%40.1%））
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機種変更率

2.47%

2.06%

2.43%

2.80%

2.07%
2.30% 2.23%

1.96%

2.40%
2.32%

0.00%

1.00%

2.00%

3.00%

4.00%

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

解約率

0.58% 0.58%

0.42%0.46% 0.45% 0.47% 0.45% 0.49%
0.46%

0.51%

0.00%

0.25%

0.50%

0.75%

1.00%

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q
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09.3期 09.3期

09.3期 10.3期

上上 期期 上上 期期 下下 期期 通通 期期

0.47 0.46
2.182.26

0.46
2.10

上期上期

0.58 0.48
2.362.62

11.3期

下下 期期 通通 期期 通通 期期 （予）（予）

0.44
2.18

0.470.51
2.40 2.13

解 約 率

機種変更率

10.3期 10.3期

（%）

解約率・機種変更率の推移解約率・機種変更率の推移

Churn rate Model change rate

移動通信事業

11.3期 11.3期

解約率は商品ラインナップ不足に起因する他社への流出増により解約率は商品ラインナップ不足に起因する他社への流出増により0.51%0.51%と上昇。と上昇。
機種変更率は機種変更率は『『auau買い方セレクト買い方セレクト』』満期のお客様の流動によって春商戦後も高水準で推移。満期のお客様の流動によって春商戦後も高水準で推移。



09.3期 10.3期

上上 期期 上上 期期 下期下期 通通 期期

93,300 175,90082,600

上期上期

96,400 93,100

11.3期

下下 期期 通通 期期

84,200 180,600
総販売数
（新規＋機種変更）
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43,000

52,700

40,600

52,200

44,200

38,000

46,100
39,600

48,200
44,900

0

10,000

20,000

30,000

40,000

50,000

60,000

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

総販売数（新規総販売数（新規++機種変更）の推移機種変更）の推移

09.3期 10.3期

（台）

移動通信事業

前年同期比前年同期比13.5%13.5%の増加と好調に推移。の増加と好調に推移。

11.3期

※総販売数にはPHOTO-Uなどのモジュール系端末は含まれておりません。
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24,100

29,500
25,600

33,400
29,100

34,500

44,100

23,700

29,700
32,000

0

10,000

20,000

30,000

40,000

50,000

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

（円）

09.3期 10.3期

09.3期 10.3期

上上 期期 上上 期期 下下 期期 通通 期期

2,525 4,916

27,90027,100

2,390

28,900

上期上期

3,830 2,503

26,90039,700

11.3期

下下 期期 通通 期期

2,645

31,400

6,476

35,900

販売手数料総額
（百万円）

平均単価 （円）

販売手数料（新規＋機種変更）の推移販売手数料（新規＋機種変更）の推移 移動通信事業

11.3期

平均単価は前年同期で平均単価は前年同期で6.16.1％の減少。当期％の減少。当期11Ｑとの比較でもＱとの比較でも18.418.4％と大幅に減少。％と大幅に減少。



2%

28%

57%

76%
68%

79%
88% 90% 90% 93%

43%

24%
32%

21%
12% 10% 10% 7%

98%

72%

0%

20%

40%

60%

80%

100%

１Q ２Q ３Q ４Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

シンプルコース フルサポートコース
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282

245

202

157
125

97
69

0

50

100

150

200

250

300

350

4Q末 1Q末 2Q末 3Q末 4Q末 1Q末 2Q末

単位：千契約

09.3期

『『auau買い方セレクト買い方セレクト』』の状況の状況

10.3期

全販売機種に対する全販売機種に対する
コース選択比率コース選択比率

シンプルコースシンプルコース
契約数及び契約率契約数及び契約率

移動通信事業

(14.5%)

(20.0%)

(25.8%)

(32.1%)

(40.6%)

(48.7%)

( )内は契約率

※契約率にはモジュール、プリペイドは含んでおりません。

11.3期

全販売機種に対するシンプルコースの選択率は全販売機種に対するシンプルコースの選択率は90%90%台で推移（上期：台で推移（上期：92%92%）。）。
シンプルコースの契約数はシンプルコースの契約数は282282千契約、契約率は千契約、契約率は55.8%55.8%と半数を突破。と半数を突破。

09.3期 10.3期 11.3期

(55.8%)



1,972 2,012 2,003 2,017 2,030 2,077 2,055 2,065 2,057 2,113

4,430 4,465 4,360 4,020 4,080 4,095 3,923 3,395 3,569 3,599

183
176176 179173

165164167167164

0

2,000

4,000

6,000

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q

0

20

40

60

80

100

120

140

160

180

（円）

09.3期

12

10.3期

6,402

音声ARPU データARPU

6,477 6,363 6,037 6,110

09.3期 10.3期

上上 期期 上上 期期 下下 期期 通通 期期

6,141 5,718
3,658
2,060

176

4,087
5,928
3,871
2,0572,054

169 173

上期上期

6,440 5,669
3,584
2,085

181

4,448
データARPU 1,992 2,010 2,001 2,110
MOU （分） 166 165 165 -

11.3期

下下 期期 通通 期期 通通 期期 ((予予))
6,199
4,189

5,5506,319
4,318 3,440

総合ARPU
音声ARPU

ARPUARPU・・MOUMOUの推移の推移

（円）

（分）
MOU

6,172

移動通信事業

5,978 5,460 5,626

音声音声ARPUARPUは「シンプルコース」の浸透、ならびには「シンプルコース」の浸透、ならびに『『指定通話定額指定通話定額』』により前年同期比により前年同期比12.1%12.1%の減少。の減少。
データデータARPUARPUは前年同期比は前年同期比1.8%1.8%の微増。の微増。

11.3期

※通信モジュールサービス関連収入、契約数を含めずに算出しております。

5,712

※ 部分は事業者間の接続料清算による減少分です。
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トライブリッド基地局の実験的導入トライブリッド基地局の実験的導入

太陽光発電と蓄電池の連携及び深夜電力を活用するトライブリッド方式電力太陽光発電と蓄電池の連携及び深夜電力を活用するトライブリッド方式電力
制御技術を、沖縄県の制御技術を、沖縄県のauau携帯電話基地局に対して実験的に導入。携帯電話基地局に対して実験的に導入。

移動通信事業

トライブリッド基地局の本体部分
＝沖縄県国頭郡東村

電波塔



20102010年下期年下期 営業戦略営業戦略 移動通信事業

◆他社のスマートフォン（◆他社のスマートフォン（iPhoneiPhone４、４、XperiaXperia等）導入により、競争環境が通常端末から等）導入により、競争環境が通常端末から
スマートフォンへ急速に変化。スマートフォンへ急速に変化。

◆新市場領域へ取り組むも、厳しい競争環境。◆新市場領域へ取り組むも、厳しい競争環境。
（スマートフォン・モジュール搭載端末・データ専用端末）（スマートフォン・モジュール搭載端末・データ専用端末）

20102010年度上期総括年度上期総括

上期は巻き返しに向けた商品・販売体制の準備に取り組み、
下期より「IS series」を中心に本格攻勢へ！！

電子書籍専用端末

全4機種投入
データ機器

＋
タブレット

スマートフォンスマートフォン 新商材新商材 iidaiida＋＋
auauケータイケータイ

全16機種

「「iidaiida」による」による
デザインデザイン

パーセプションパーセプション
維持・維持・向上向上

＋＋
auauケータイによるケータイによる
ボリューム獲得ボリューム獲得
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パフォーマンス向上＋パフォーマンス向上＋
戦略アプリ戦略アプリ

（MC-Rev.A）

※Skype、関連商標およびロゴ、「S」記号はSkype Limited社の商標です。※「Google」「Android」は、Google Inc.の商標または登録商標です。



20102010年秋冬～年秋冬～20112011年春年春 新ラインナップ新ラインナップ

IS series

IS03

ハイエンドモデル ミドルゾーン

IS05

SH010 SH011

SIRIUSα IS06

K006
（カメラなし）CA006

T005 SH009

K007

データ機器

Wi-Fi WALKER
DATA05

ホームタブレット

biblio Leaf SP02

BOOKリーダー

S006

簡単ケータイ
K008

URBANO
MOND

シンプル

PT002

T006

SDIO

X-RAY

NexFi
＜メーカブランド＞

法人S005

エルダー

1010秋冬秋冬
モデルモデル

15

移動通信事業

G11

イルミイルミイルミイルミ

WiFiWiFiﾃｻﾞﾘﾝｸﾞﾃｻﾞﾘﾝｸﾞ
機器機器

Rev.ARev.A
WiFiWiFiﾙｰﾀｰﾙｰﾀｰ

SMT-i9100 by Samsung
＜メーカーブランド＞

77色＆イルミ色＆イルミ



各事業の状況について各事業の状況について

固定通信事業固定通信事業
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当第２四半期
Apr-Sep/2010 通期予想 進捗率

うち au ひかり ちゅら回線数 2,000 - -

FTTH回線数 3,900 8,500 -

営業収益 （単位：百万円）

Operating Revenues 1,271 2,600

1,366 2,900

営業利益 （単位：百万円）

Operating Income ▲94 ▲300 -

1,800674

営業費用 （単位：百万円）

Operating Expenses

設備投資（竣工ベース）（単位：百万円）

Capital expenditures [completion basis]

48.9%

47.1%

37.5%

業績ハイライト業績ハイライト 固定通信事業

営業収益については「営業収益については「OTNetOTNet」との連携が軌道に乗りだし、下期に向け順調にスタート。」との連携が軌道に乗りだし、下期に向け順調にスタート。



““auauひかりひかりちゅらちゅら”販売状況”販売状況

◆申し込み◆申し込み ～～ 開通までの状況開通までの状況

固定通信事業

◆「◆「auauセット割セット割**」加入状況」加入状況

74%

26%

「auセット割」加入

申込者の74%がau携帯電話保有者

26%は他社ケータイ使用であることから、
「「auauひかりひかりちゅらちゅら＋＋auauセット割」、「セット割」、「auauまとめトーク」をフックにまとめトーク」をフックに

auauケータイへの加入を推奨ケータイへの加入を推奨

**auケータイをご利用且つ「まとめて請求」のご加入により毎月最大409円割引

46%

30%

20%

30%

40%

50%

累計申込数に対する未開通率 当初、申込みから開通までに時間を要していたが、
徐々に解消されている。

★開通遅れの主な要因
電柱使用申請スキームの不備 等

0%

10%

8月 9月

▲16P
解消
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ＳＴＡＧＥⅡ
アプローチ戦略確立

宅内ＬＡＮ環境の

整備推進

Ｗｉ-Ｆｉ機器を

フックにアプローチ

固定通信事業

ＳＴＡＧＥⅠ
世帯営業の強化

ＦＭＢＣ推進

世帯獲得型の

営業体制・
販売チャネルに強化

ＳＴＡＧＥⅢ
成長戦略の実現

アプリ・コンテンツの

拡充と利用促進

宅内・屋外の

シームレスな
通信環境提供

世帯まるごとau化

世帯営業の強化を図り、宅内ソリューション推進に向けた
“世帯へのアプローチ戦略”の確立!!

ちゅらちゅらライフ（ライフ（FMBC)FMBC)推進による差別化戦略推進による差別化戦略
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06.3月期 07.3月期 08.3月期 09.3月期 10.3月期 11.3月期
上期

21,000 7,900

0.48%

509,100

5,669

3,584

2,085

22,768

17,459

5,308
4,770

[21.0%]

-
[-]

1,523

1,009
[3,300]

0

0.46%

501,300

5,928

3,871

2,057

45,462

35,375

10,086 -

9,286
[20.4%]

7,500
［34.8%］

4,805

2,274
[2,590]

0

16,400

0.51%

480,300

6,319

4,318

2,001

46,087

36,332

9,754

10,513
[22.8%]

7,250
［33.1%］

8,425

405
[718]

0

16,700

解約率 1.09% 0.83% 0.79% 0.47%
総契約数 423,500 447,200 463,900 519,300

音声

データ

電気通信事業

附帯事業

設備投資【竣工ベース】（百万円） 2,088 3,911 4,044 4,200

フリーキャッシュフロー （百万円）

[KDDI㈱への貸付金増減額を除く]

2,631
[7,631]

422
[5,418]

439
[5,442]

-
[-]

営業収益 （百万円） 46,077 46,883 48,054 45,000

36,553 37,683 38,178 -

9,523 9,200 9,875
経常利益（百万円）

［経常利益率］

9,700
[21.1%]

11,003
[23.5%]

10,301
[21.4%]

9,100
[20.2%]

配当（円／株）

［配当性向］

4,500
[20.3%]

6,000
[23.7%]

7,000
[29.6%]

7,500
［36.0%］

ＡＲＰＵ （円） 7,269 7,129 6,892 5,550

5,709 5,353 4,970 3,440

1,560 1,776 1,922 2,110

0

11.3月期
（予想）

純増数 19,800 23,700 18,000

0有利子負債残高 （百万円） 552 0

20

※ 2004年11月、2005年9月に株式2分割を実施（配当据え置き）しております。

業績の推移業績の推移 ≪参考≫≪参考≫

【単体ベース】 【単体ベース】 【単体ベース】



ＣＳＲの取り組み
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「「GreenGreen Road ProjectRoad Project」第」第44弾弾 「沖縄「沖縄WalkWalk」にて、」にて、KDDIKDDIと当社総額と当社総額 5,711,3555,711,355円円 をを
特定非営利活動法人アクアプラネットへ寄付いたしました。特定非営利活動法人アクアプラネットへ寄付いたしました。

「沖縄「沖縄WalkWalk」に続き、沖縄のサンゴ保全活動支援として、「ケータイ」に続き、沖縄のサンゴ保全活動支援として、「ケータイ ３５３５ リサイクル」をリサイクル」を
実施いたします。実施いたします。

携帯電話を1台回収するごとに35円、サンゴ礁の
再生活動のために特定非営利活動法人アクア
プラネットに寄付いたします。
携帯電話の回収は、県内auショップ・Pipitの店頭
に設置されているリサイクルBOXにて行います。

実施期間：2010年10月～2014年3月まで（予定）

「沖縄Walk」の寄付金で作られた「auサンゴの池」
＝Gala青い海（沖縄県読谷村） 贈呈式に参加した（左から）当社北川社長、NPO法人アクアプラネットの

金城浩二常務理事、KDDIエコ担当最高責任者（ECO）で女優の仲間由紀恵さん、
KDDIの小野寺社長

＝Gala青い海（沖縄県読谷村）



お問合わせ先

沖縄セルラー電話株式会社

経営管理部 経営企画グループ

上原 靖 兼城 学

ＴＥＬ：098-860-3608

E-mail：oct-ir@au-mobile.com

この配布資料に記載されている業績予想及び契約数予想等はいずれも、当社が現時点で入手可能な情報を基にした予想値であり、これらは
経済環境、競争状況、新サービスの成否などの不確実な要因の影響を受けます。従って、実際の業績及び契約数は、この配布資料に記載さ
れている予想とは大きく異なる場合がありますことをご承知おきください。 22
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