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新中期経営計画『ＭＶＰ８８ Ｓｔｅｐ１』に関するお知らせ 

 

  

「中期経営計画の達成によるすべてのステークホルダーの満足度向上」を目指し2009年１月期より３ヵ年

計画としてスタートした現中期経営計画『Ｎｅｘｔ Ｍ』は、残すところ約５ヵ月となりました。しかし、

個人消費の冷え込みもあり、売上、営業利益ともに当初計画を下回った進捗となっております。そこで、厳

しい環境下でも利益を確保できる筋肉質の企業体質への変革を図ることが重要課題であるとの考えのもと、

新たな３ヵ年、2012年１月期～2014年１月期の中期経営計画『ＭＶＰ８８ Ｓｔｅｐ１』を次年度よりスタ

ートいたします。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

  

 

 

 

 

ＰＱＣＭ（ＰＲＩＭＥ ＱＵＡＬＩＴＹ ＣＯＭＰＡＮＹ ＭＯＶＥＭＥＮＴ） 

健康、清潔、良心的で質において常に一流であり世界に通用する企業となる 

 

ロマンのあるスイートを指針として 

スイーツをテーマとするごちそう企業となる 

2012 年１月期～2020 年１月期 

名称：ＭＶＰ８８  「進化する老舗」 ＩＮＮＯＶＡＴＩＯＮ 

【経営理念】 

【長期ビジョン】 

【企業テーマ】 
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１． 長期ビジョンの概要 

 

2019 年の８月８日に当社は設立８８周年を迎えます。そこで、８８周年を目指した長期の目標を掲げ

ることにいたしました。また、中期経営計画を３段階のステップに分割し段階的な取り組みを行うこと

で、【１００周年への礎】を築くための取り組みを行います。なお、名称はＭＶＰ８８といたします。 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

２． 『ＭＶＰ８８ Ｓｔｅｐ１』 戦略の概要 

 

 

 

 なお、現中期経営計画『Ｎｅｘｔ Ｍ』から取り入れました業績評価手法『ＢＳＣ（バランススコア

カード）』の考え方はさらに発展させ、戦略と各部門のアクションプランをよりリンクさせ、ビジョン

の明確化と共有化を図ります。 

 

 目標数値 

            （単位：百万円、％） 

2011年１月期見込み 2014年１月期 

売上高 27,000 27,000 

営業利益率 0.2% 2.2% 

『ＭＶＰ８８ Ｓｔｅｐ２』 

2015 年１月期～2017 年１月期 

ＣＨＡＬＬＥＮＧＥ 「挑戦」 

 市場、商品、技術、人材育成のあらゆる分野で挑戦する 

『ＭＶＰ８８ Ｓｔｅｐ３』 

2018 年１月期～2020 年１月期 

ＣＲＥＡＴＥ 「創造」 

 次代に適応し、成長するために新たなる価値を創造する 

『ＭＶＰ８８ Ｓｔｅｐ１』 

2012 年１月期～2014 年１月期 

ＣＨＡＮＧＥ 「改革」 

 社内改革により、利益創出構造を確立する 

Ｍ：Ｍｏｒｏｚｏｆｆ   Ｖ：Ｖｉｃｔｏｒｙ   Ｐ：Ｐｌａｎ   ８８：８８周年を目指した 

次期中期経営計画『ＭＶＰ８８ Ｓｔｅｐ１』では、高効率経営を目指し、商品の選択と集中、組織・

人員体制の改革、経営資産や資源の合理的活用などを行うことで、利益創出構造の確立を目指します。
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 基本戦略 

① 市場動向を見据えた売上確保への取り組み 

② 高効率な営業活動の実現に向けた組織体制の確立 

③ 商品の選択と集中による利益創出手法の確立 

④ 経営資産、資源の合理的活用と効率生産の実行 

⑤ 総人件費、総経費のコントロール   

 

以 上 

本資料の見通し、計画などに関する記述は本資料作成時点において入手可能な情報をもとにした当

社の予測であり、実際の実績はこれとは異なる可能性があります。 


